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RESOLUCION N° C.G.E.
Expte Grabado N° (1680578).-

Provincia de Entre Rios PARAN A; 0 ] ABR 20 ,5

CONSEJO GENERAL DE EDUCACION

VISTO:

La presentacion efectuada por la Direccién de Educacién de Gestidn Privada
del C.G.E., por la cual solicita la aprobacién del Disefio Curricular de la carrera
“Tecnicatura Superior en Corretaje Inmobiliario” a partir del Aflo Académico 20155y

CONSIDERANDO:

Que la Ley de Educacién Técnico Profesional N° 26.058 instituye el proceso de
Homologacién de Titulos y Certificaciones como instrumento para €l mejoramiento de la
calidad, ordenamiento y organizacién de la Educacién Técnico Profesional,

Que la Resolucion N° 47/08 y sus modificatorias Resoluciones N 209/13 y N°
229/14 ambas del Consejo Federal de Educacion, definen los Lineamientos Curriculares
para las carreras de Educacioén Técnico Profesional de Nivel Superior;

Que el “Instituto Superior de Corretaje Inmobiliario” D-247 del Departamento
Parand, fundamenta la necesidad de implementar esta tecnicatura como respuesta a las
demandas laborales en el marco de las actividades socio-productivas del campo de la
Administracién, lo que a su vez le permitird a los futuros egresados desempefiarse en el
corretaje inmobiliario, el desarrollo y la administracién inmobiliaria;

Que si bien, dicho perfil no se encuentra enunciado en el Catdlogo Nacional de
Titulos y Certificaciones del INET, la actividad profesional del Técnico en Corretaje
Inmobiliario estd regulada por la Ley Provincial N° 9.739, y su modificatoria, la Ley N°
9.398;

Que para la elaboracién de la Trayectoria Formativa correspondiente a la
carrera, se realizaron consulta a distintas organizaciones, a partir de la cual el Equipo
Técnico de Educacién Superior de la Direccién de Educacién de Gestién Privada, evalué la
propuesta académica presentada por el Instituto Superior de Corretaje Inmobiliario D- 247,
a los efectos de homologar el Disefio Curricular de la carrera para la jurisdiceion;

Que la aprobacion del Disefio Curricular de la citada carrera por el Consejo
General de Educacién ha de viabilizar el trdmite correspondiente de Validez Nacional para
los Titulos que se emitan a partir de la cohorte 2015;

x la presente;

Que en virtud de lo expresado, la Titular del Organismo autoriza el dictado de
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Por ello;
EL CONSEJO GENERAL DE EDUCACION
RESUELVE:
ARTICULO 1°- Aprobar el Disefio Curricular de la carrera de Nivel Superior

“Tecnicatura Superior en Corretaje Inmobiliario”, para la provincia de Entre Rios, el que
como Anexo forma parte de la presente Resolucién.-

ARTICULO 2°.- Establecer que el Disefio Curricular aprobado en el Articulo precedente,
comenzard a implementarse con autorizacién por normativa del Consejo General de
Educacién en Institutos Superiores de Formacion Técnico Profesional de Gestion Estatal y
Privada a partir del Afio Académico 2015.-

ARTICULOQ 3°.- Registrar, comunicar, publicar en el Boletin Oficial y remitir copia a:
Presidencia, Vocalia, Secretaria General, Jurado de Concursos, Direcciéon de Educacién
Superior, Direccién de Educacién de Gestién Privada (3 copias), Coordinacion General
Informatica de Concursos y Evaluacién de Titulos, Centro de Documentacién e
Informacién Educativa, Departamento de Legalizacién, Homologacién, Competencia
Docente e Incumbencias Profesionales de Titulos y Equivalencias de Estudios y pasar las

actuaciones a las Direcciones intervinientes a sus efec

DN.-
ES COPIA

Lie, CLAUDIA VALLORI
PRESDENTR

% Gonesjo Genaral de Rduosoldn
Prot
Conselo

|

prof. JOEL W. SPIZER  Prof. HECTOR E. DE LA FUENTE
VYOCAL . ocal
< ONSEJ0 GENERAL DE EPUCACION Consejo General de Educacién

Provinels de Rnive Rioa

Lic. PATRICIO TORRES
Director de Despacho
Consejo General de Educacién
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ANEXO

“TECNICATURA SUPERIOR EN CORRETAJE INMOBILIARIO”
1.- Identificacién del Titulo Profesional
Sector de la actividad: Administracién.
Denominacion del Perfil Profesional: Corretaje Inmobiliario
Denominacion del Titulo: Técnico Superior en Corretaje Inmobiliario’

Nivel y 4mbito de la trayectoria formativa: Nivel Superior en la Educacion Técnica
Profesional

JUSTIFICACION DEL PROYECTO CURRICULAR

La “Tecnicatura Superior en Corretaje Inmobiliario” se inscribe en lo sefialado en el
Articulo 3° de la Ley de Educaciéon Técnico Profesional N° 26.058, con la intencidn de ofrecer
formacién sistemdtica y permanente que atienda a la profesionalizacion del profesional
inmobiliario en la provincia de Entre Rios, desde la definicion especifica del campo de
conocimientos inmobiliarios, la construccion inter-disciplinar, la articulacion teorja-practica,
la sistematicidad de procedimientos y practicas profesionales a partir de experiencias
formativas en campo que articulen conocimientos con capacidades y competencias técnico
profesionales del &mbito laboral-empresarial inmobiliario, el acercamiento a las problematicas
propias del desarrollo profesional en diversos espacios y situaciones, asi como, desde la
identidad y la delimitacién clara de la profesién del corredor.

Desde la perspectiva asumida por el Colegio de Corredores Publicos Inmobiliarios de
Entre Rios, se considera que la profesién del corredor publico inmobiliario requiere un
tratamiento profundo para la construccién de un plan de estudios que esté a la altura de las
exigencias actuales, evitando confundirse en contenidos con el corretaje de comercio y con la
actividad del martillero.

! Se toma como referencia lo sefialado en la Ley 26.058 v la Resolucién CFE N° 47/08, con respecto a una

formacion relativa a un amplio espectro ocupacional y el desarrolio de un conjunto de capacidades

profesionales de un determinado perfil profesional en la educacién superior y el nivel de complejidad
%neeesario para permitir altos niveles de autonomia y responsabilidad.
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Esta Tecnicatura pretende contribuir en la Provincia de Entre Rios con la reglamentacién
de la ley vigente, con el control del ejercicio profesional, la tutela del interés publico
comprometido y, el compromiso politico y social que el Estado Provincial ha exigido al
Colegio de Corredores Piiblicos Inmobiliarios de Entre Rios que asuma.

La delimitacién y tratamiento de esta problemética es sin duda, el aspecto mas importante
de este disefio curricular, tal como se sefiala en el Articulo 4* de la Ley 26.058 la educacién
técnico profesional promueve el aprendizaje de capacidades, conocimientos, habilidades y
destrezas, valores y actitudes para desempefios profesionales y criterios de profesionalidad
propios del contexto socio-productivo, en este caso del campo de conocimientos y la
profesion inmobiliaria.

A partir de lo anterior, se toman como pardmetros del disefio curricular la identidad y
autonomia de la profesion del Corredor Inmobiliario, que aporte a fortalecer la calidad,
pertinencia y complejidad del campo de formacion especifico y; las exigencias del desarrollo
profesional y los nuevos contenidos del campo de conocimiento inmobiliario, que garanticen
la pertinencia entre el perfil profesional de referencia y el proceso formativo’.

La mayoria de las carreras analizadas a los efectos de este disefio, ofrecen en un mismo
titulo las profesiones de Martillero Péblico, Corredor Publico Mobiliario, Corredor Publico
Inmobiliario, Administrador de Consorcios, Tasador, entre otros titulos afines. Ahora bien,
como punto de inflexion, la presente Tecnicatura intenta modificar la tendencia sefialada y
aportar a la delimitacién clara del perfil, otorgando la identidad y autonomia que la profesion
tiene en los hechos y garantizando con la organizacién de los contenidos curriculares, una
formacion técnico- profesional consecuente para contribuir al estatus social de la Carrera del
Corredor vy al ejercicio de sus funciones.

Corresponde sefialar que el corredor inmobiliario es aquella persona cuya profesion
consiste en intermediar entre la oferta y la demanda de bienes raices, para facilitar o promover
la celebracion de contratos, realizando su actividad en forma independiente. Se ha dicho con
raz6n que: “el corredor no es un mero ejecutante de actos juridicos, sino quien despliega su
propia iniciativa intelectual y material, proponiendo, indagando, aconsejando y discutiendo.?

Mientras que “el Martillero o Rematador es la persona que, en forma habitual y como
profesion, realiza los remates o subastas -especie de contratos por concurso- o sea, la venta en
publico, de viva voz y al mejor postor, con o sin base, de bienes determinados, muebles o

2 Tal como se sefiala en el Acuerdo Marco A-23 para la Educacion Superior No Universitaria del Ministerio de
Educacion Ciencia y Tecnologia. Consgjo Federal de Cultura y Educacion. 2005.

3 Fallo de la Cam. Nac. Com. Sala D, oct. 11-994, en L. L. 1995-E, p. 79 v ss. En el mismo sentido ver: Guillen,
H. P., El corretaje inmobiliario. '
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inmuebles; proponen la enajenacidn indicando sus condiciones; reciben las ofertas de precio y
mediante un golpe de martillo adjudican las cosas™.*

Esto ha sido receptado en la actual Ley N° 25.028 que trata ambas profesiones en forma
diferente y exige la creacion de ambas carreras universitarias.

En la Provincia de Entre Rios se parte de considerar al Corretaje Inmobiliario como una
actividad profesional ya existente que tiene su propia especificidad (de orden publico por la
trascendencia de los intereses comprometidos) y proponer que desde alli, se aborde ¢l disefio
de la Tecnicatura, adecuando los contenidos al objeto inmobiliario y dedicandole atencidn
prioritaria a las relaciones sociales, comerciales y de diversa indole, implicadas en el mismo.

Con relacién a la formacion superior exigida para el ejercicio profesional del Corredor
Inmobiliario en Entre Rios, el Articulo 7° de la Ley N° 9.739 sefiala como incumbencias
exclusivas del Corredor Inmobiliario: intervenir en actos propios del corretaje inmobiliario,
realizar tasaciones y valuaciones de inmuebles, administrar alquileres de propiedades,
gestionar ante Organismos oficiales y particulares, realizar consultoria y asesoria especifica,
llevar asiento y registro de las operaciones, crear y organizar proyectos inmobiliarios y
marketing.

Sin embargo, el andlisis de las carreras vigentes nos muestra la confusién y/o escasa
delimitacién a nivel formativo en las profesiones del corredor y el martillero, y la falta de
formacién en las incumbencias propias de cada profesién. De alli que podemos observar que
las carreras vigentes, tanto en instituciones publicas como privadas, se caracterizan por una
formacién que hace énfasis en los procedimientos de venta de los martilleros,
responsabilidades solo juridicas del corretaje y en las operaciones de tasacién y venta; cuando
la practica profesional requicre ademds de formacién contable, financiera y econdmica
especifica del sector, procedimientos propios del corretaje inmobiliario, conocimientos
urbanisticos y arquitectonicos, de marketing, y de administracion, entre otros.

En términos especificos, el campo de conocimiento inmobiliario en los ultimos afios,
sufrié un avance significativo que impacta en el gjercicio profesional. Entran en el &mbito de
referencia del Corredor Inmobiliario nuevos conocimientos tedricos y practicos, se modifican
las exigencias y demandas sociales, se incorporan variables de macroeconomia que provocan
giros importantes en torno a las perspectivas y posibilidades del desarrollo local y regional, se
definen politicas financieras y tributarias que modifican las condiciones de las operaciones
inmobiliarias y exigen del profesional solvencia de conocimientos y estrategias para
beneficiar a los asesorados asi como, nuevas maneras de administracién, registro y rendicion
de cuentas piblicas.

El profesional inmobiliario®, en el contexto actual, es un verdadero consultor que atiende a
las exigencias mas variadas antes de realizar cualquier operacién; desde averiguar cuales son

E * Jorge Mosset lturraspe, en Revista de Derecho Privado y Comunitario. Locacién de Servicios. Tomo II.
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las normas impositivas en las que se encuadra la operacion, hasta saber el estado registral del
inmueble y/o asesorar sobre los derechos y obligaciones legales de la operacién. Todas estas
practicas, cada vez mds solicitadas, se constituyen en una parte importante del campo de
incumbencias profesionales.

Esta Tecnicatura, reconoce para la Provincia de Entre Rios la necesidad de que la
Profesién del Corredor Inmobiliario atienda a: a) la rentabilidad de la inversion y a procesos
de planificacion; b) la proteccién del patrimonio, individual y social; ¢) las condiciones de
prestigio y reconocimiento social de los sujetos sociales involucrados; la comercializacién
(tasacion, utilidad, precio, mercado, entre otros); d) la creacién de estrategias de
comercializacién ante medios publicitarios; €) la investigacion y calificacién de los posibles
arrendatarios o inquilinos para contar con la garantia moral y econdémica de los mismos,
atender a principios de fianza y garantia de la operacion; f) el manecjo de elementos de
contratacién, atender a las cldusulas de los contratos desde el punto de vista legal, impositivo
y administrativo; g) la verificacién del cumplimiento y la administracién de las cobranzas; h)
la adecuacion y ajuste de los montos conforme ¢l movimiento del mercado y las politicas de
desarrollo inmobiliario; i) la conservacion y el mantenimiento; j) la supervision y control de
los servicios; k) el seguimiento de los ingresos, egresos, derechos, pagos fiscales, servicios,
hipotecas y seguros; 1) la ejecucién, seguimiento y control de los pagos del personal y los
honorarios por servicios especificos, y; m) la asesoria en rentas y procedimientos juridicos y
legales asi como, sus procedimientos de organizacion y administracion.

Las funciones y actividades sefialadas servirdn entonces, de soporte para la definicién y
organizacidn de los contenidos de la presente Tecnicatura.

REFERENCIA AL PERFIL PROFESIONAL

Perfil Profesional:

E! Plan de Estudios de la Tecnicatura Superior en Corretaje Inmobiliario ha sido disefiado
desde una perspectiva integral y prospectiva con el propdsito de promover las siguientes
competencias generales:

* Segiin los aportes y reflexiones elaboradas en el marco del Taller de Trabajo para el Disefio Curricular de

la Carrera de Licenciatura, desarrollado el 13 de Noviembre 2008, con miembros de los Colegios de

Profesionales Inmobiliarios de la mayoria de las provincias argentinas y referentes de los Colegios de Uruguay,

Brasil y Paraguay, que tuvo lugar, en el Colegio de Corredores Publicos Inmobiliarios de Entre Rios, con
vortunidad de 1a Reunién de FIRA 2008.
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“Formar profesionales con una identidad propia y diferenciada de otras practicas, con
especificidad de la figura del corredor inmobiliario dentro del campo profesional del corretaje,
con preparacién tebrico-practica en €l campo inmobiliario con conocimientos y competencias
amplios para desempefiarse tanto en el dmbito plblico como privado desde una perspectiva
ético-social comprometida y respetuosa de los intereses y derechos de las partes, a la vez que,
con una visién integral, prospectiva y emprendedora con una sélida pertenencia social que
asuma los nuevos desafios del desarrollo econdmico, ecoldgico y social en el contexto
actual™.

Como eje articulador de la propuesta, se toma como referencia la identidad profesional del
Corredor Inmobiliario, la independencia de la figura del profesional inmobiliario y las
funciones que hacen a su gjercicio especifico.

El perfil profesional del Corredor Inmobiliario se define asi, desde una clara articulacion
con el contexto socio-productivo de la profesién inmobiliaria, una amplia movilidad
ocupacional y una organizacion del campo de conocimientos inmobiliarios pertinente con su
complejidad en términos de competencias, habilidades y valores.

A tal fin, se retoman las 4reas de formacidén que sostienen el campo profesional del
Corredor Inmobiliario, tales como: la juridica, la econdmica y la administrativa pero, abriendo
lineas de formacién hacia contenidos y herramientas del &mbito de la administracién de
bienes inmobiliarios y el desarrollo de emprendimientos inmobiliarios, tales como: aspectos
financieros, impositivos, contables, de inversién, promocion, direccién y gestion de
emprendimientos, de prestacién de servicios y reactivacién de la economia y el empleo; que
pretenden acercar al nuevo profesional inmobiliario con las problematicas actuales de la
realidad.

Area QOcupacional

El egresado de la Tecnicatura Superior en Corretaje Inmobiliario serd capaz de gjercer las
funciones propias del corretaje inmobiliario, el desarrollo y la administracion inmobiliaria,
sefialadas en el apartado anterior, en distintas posiciones ocupacionales tales como:

e Entidades Inmobiliarias, constituyéndose como profesional en espacios de tasacion,
publicidad, ventas, asesoria y administracién de bienes inmobiliarios (Consorcios,
Barrios Cerrados, Campos, Chacras, Countries, Clubes de Campo, Marinas, otras
Urbanizaciones, Cementerios Privados, Tiempos Compartidos, etc.).

e Empresas Financieras, en espacios de gestion y asesoria de desarrollos inmobiliarios
(aplicando fondos, tipos de tasas y aspectos contables relativos al crédito

&( inmobiliario).
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e Empresas Constructoras, en espacios de asesoria financiera, de andlisis y gestion de
créditos inmobiliarios y como gestor y administrador del emprendimiento (utilizando
los diferentes c6digos de planecamiento para el desarrollo de las nuevas
urbanizaciones, teniendo en cuenta las legislaciones vigentes).

e Entidades de la Administracién Publica, en funciones de asesoria, mediacion y
arbitraje, y en la elaboracién de normativas y reglamentaciones que ayuden a
organizar y desarrollar el &mbito inmobiliario en la jurisdicciéon con proyeccion
nacional ¢ internacional.

o Ejercer la Actividad Inmobiliaria en forma independiente y constituirse como asesor
de desarrolladores inmobiliarios. Intervenir en actos propios del corretaje conforme
con los alcances del titulo sefialados en el apartado anterior, asi como, generar
instancias de asesoria técnico profesional para el desarrollo de emprendimientos
inmobiliarios (Clubes de Campo, Barrios Cerrados, Chacras, Countries, Barrios
Tematicos, Torres Jardin, Marinas, etc.).

Habilitaciones Profesionales

La Ley N° 9.739 que regula la actividad del Corredor Publico Inmobiliario en la provincia
de Entre Rios, establece en su Articulo 7° las habilidades, dandole facultades para:

« Intervenir en todos los actos propios del corretaje inmobiliario, asesorando,
promoviendo o ayudando a la conclusién de contratos o convenios relacionados con toda
clase de bienes inmuebles de trafico licito o fondos de comercio y/o industrias, procurando en
calidad de intermediario, acercar la oferta con la demanda a titulo oneroso, cualquicra sea su
destino en operaciones de compraventa, permutas, transferencias, locaciones y la transmision
de derechos relativos a los mismos y toda otra actividad propia que coadyuve a las funciones
previstas.

s Realizar tasaciones y valuaciones de inmuebles publicos o privados, a particulares o
judiciales, administracién de propiedades, administracién y formacion de consorcios de
propiedad horizontal, condominios, clubes de campo, sistemas de multipropiedad, tiempo
compartido, fideicomisos relacionados con bienes inmuebles, centros comerciales y similares,
gestiones ante organismos oficiales y particulares relacionados con el ejercicio de la actividad
de corretaje, relativas a servicios, impositivas y todo otro asunto referido al libre desempefio
de la profesion.

« Consultoria y asesoria integral, que comprende valuaciones comerciales e inmobiliarias,
wvaluaciones y calificacion de riesgo de inversion inmobiliaria y otras tareas anexas. Dicha
asesoria incluye el financiamiento inmobiliario en los mercados hipotecarios principales y
secundarios.
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« Creacion y organizacién de proyectos y marketing de todo tipo de emprendimientos
inmobiliarios, inclusive mediante sistemas constructivos industrializados.

Es importante sefialar que el Articulo 7° de la ley N° 9.739 tiene su origen en lo que fue el
Proyecto de Codigo para la Actividad realizado por la Confederacion Inmobiliaria del
MERCOSUR y Chile (CIMECH), en el cual la Federacion Inmobiliaria de la Repiblica
Argentina (FIRA) trabajé intensamente.

2.- ORGANIZACION DEL PLAN DE ESTUDIOS*

La Tecnicatura Superior en Corretaje Inmobiliarioc de 3 afios de duracion’, esta
organizada en los siguientes campos de formacion técnico-profesional:

Campo de Formaciéon General, destinado al abordaje de los saberes que posibilitan la
participacion activa, reflexiva y critica en los diversos ambitos laborales desde una
perspectiva ético-social comprometida y respetuosa de los intereses y derechos de las partes
implicadas en el corretaje inmobiliario asi como, con las nuevas exigencias del desarrollo
técnico-profesional.

Campo de Formacién de Fundamento, destinado a abordar los saberes cientifico-
tecnolégicos y socioculturales que otorgan los conocimientos, habilidades, destrezas, valores
y actitudes propias del campo profesional inmobiliario. En este plan de estudios, es el campo
de formacion que ofrece los contenidos y capacidades que hacen a los fundamentos del campo
de conocimiento inmobiliario desde una perspectiva multidisciplinaria con conocimientos del
campo juridico, econémico, administrativo y contable en tensién con el conocimiento
inmobiliario.

Campo de Formacién Especifica, destinado al abordaje de los saberes propios de la
especificidad del campo profesional inmobiliario, a su contextualizacion y problematizacién.
En este plan de estudios, las asignaturas vinculadas con 4reas ocupacionales especificas del

6 Para la organizacion curricular de la presente Tecnicatura se toman como referencia los lineamientos y criterios
de la Resolucién CFE N° 47/08 y la resolucién CFE N° 209/13 (modificatoria).

7 Se organiza la presente Tecnicatura con tres afios de duracién conforme los criterios sefialados en la

Resolucién CFE N° 47/08 para educacién técnica superior diversificada que se define en el apartado 62, del

punto 4: Acerca de la educacién superior en la modalidad de educacion técnico profesional; en el cudl se sefiala

que la diversificacion es entendida como una formacién inicial en una profesion técnica cuyo perfil profesional

‘tiene un amplio espectro ocupacional, e implica una trayectoria formativa que debe asegurar el desarrollo del

conjunto de capacidades profesionales propias del perfil profesional elegido y el nivel de complejidad necesario
omo para permitir altos niveles de autonomia y responsabilidad.
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Corretaje Inmobiliario, la Consultoria y Negocios Rurales, el Desarrollo de Emprendimientos
Inmobiliarios y la Administracién Inmobiliaria. Es el recorrido curricular que hace al campo
de conocimiento inmobiliario y las nuevas funciones y competencias del profesional.

Campo de Formaciéon de la Prictica Profesionalizante, destinado a posibilitar la
integracion y contrastacién de los saberes construidos en la formacién de los campos
anteriores y garantizar la articulacién teorfa-prictica en los procesos formativos a traves del
acercamiento de los estudiantes a situaciones reales del ambito productivo y el mundo del
trabajo. En este plan de estudios, se prevé la firma de convenios, entre el Instituto Superior
de Corretaje Inmobiliario, el sector empresarial y diversas entidades puablicas y privadas
para facilitar las pricticas profesionalizantes en el campo del Corretaje Inmobiliario; de la
Consultoria y Negocios Rurales, del Desarrollo de Emprendimientos Inmobiliarios y de la
Administracién Inmobiliaria.

Cuadro I; Estructura Curricular del Plan de Estudios de Corretaje Inmobiliario

N Espacio Curiicular Carga F.G. F.F. F.E. P.P. Activ. Pract.
Heraria Formativas
01 (Informatica 2 2 1
02 iLengua Extranjera: Inglés 2 2 : 1
03 |Conocimiento Inmobiliario e Identidad Profesional 2 2 1
04 [Introduccion al Derecho 3 3 2
05 |[Economia 2 2 1
06  |Contabilidad o2 2 1
07 |Administracion 2 2 1
08 |Topografia * 2 2 1
09  |Corretaje Inmobiliario 4 4 2
10 [Tasacion y Venta Inmobiliaria 4 4 3
11 {Negociacion y Atencidn al cliente 2 2 2
12 |Etica Profesional y Empresarial 2 2 2
13  |Practica Profesionalizante I 4 4 -
Total de Hs Primer Afio 33 4 9 16 4 18
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14  jMatematica 2 2 1
15  |Estadistica 2 2 1
16 [Derecho Civil 2 2 1
17  |Derecho Comercial y Registral 2 2 1
18 |Finanzas Pibiicas e Impuestos 2 2 1
19  |Desarrollo Sustentable y Gestidn Ambiental 2 2 1
20  jArquitectura, Construccidn y Urbanismo 2 2 1
21  |Corretaje Inmobiliario Rural: Tasacion y Venta 4 4 1
22 |Desarrollo de Negocios Inmobiliarios Rurales 4 4 1
23 |Administracion de Propiedades, Servicios y Proyectos 4 4 2
Inmobiliarios
24 |Marketing Inmobiliario 2 2 2
25 {Practica Profesionatizante 11 5 5 -
Total de Hs Segundo Ao 33 8 20 5 13
26 |Derechos Humanos 3 3 1
27  [Marcos Legales, Impositivos y Regulaciones 2 2 I
Inmobiliarias
28  |Auditoria Inmobiliarta 2 2 1
29  |Disefio, Desarrollo y Evaluacién de Emprendimientos 3 3 2
Inmobiliarios
30 |Eccnomia y Finanzas del Desarrollo Inmobiliario 2 2 1
31 |Contabilidad de Emprendimientos Inmobiliarios 2 2 1
32  |Administracién y Direccién del Personal 2 2 1
33 |Practica Profesionalizante I11 5 5 -
Total de Hs en Tercer Afio - 21 3 2 11 5 8
Total Hs de Trayectoria y Total Hs por campo 87 7 19 47 14 39
Total de horas cdtedra del Disefio Curricular: 2784 horas
Total de horas reloj del Disefio Curricular: 1856 horas

UNIDAD DE DEFINICION INSTITUCIONAL Carga horaria
U.D.L Primer afio 2 hs.
U.D.I. Segundo aito 2hs.
U.D.1. Tercer afio 2 hs.
Total de horas catedras 6 hs.

Las U.DD.I, (Unidad de Definicion Institucional) se ubican por fuera de campe y no inciden, por Io tanto, en los porcentajes ya
 fijados para cada uno de los campos de formacién.
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Cuadro 2: Horas destinadas a Pricticas Formativas

Carga horaria por afio académico

Carga horaria por campo formativo

F.G. F.F. F.E.
1° 33 3 5 10
2¢ 33 - 4 9
3° 21 1 1 6
Total de horas 87 4 10 25
33 % .Actividadeslde 45% Actividades Practicas Formativas
Practicas Formativas

Cuadro 3: Carga Horaria Total de la Trayectoria Formativa

Carga horaria por afio académico

Carga horaria por campo formativo

F.G. F.F. F.E. P.P.
1° 33 4 9 16 4
2° 33 - 8 20 5
3° 21 3 2 11 5
Total de la carrera 87 7 19 47 14
Porcentaje exigido 100% 5% 20% 45% 10%
Porcentaje propuesto 100% 8% 22% 54% 16%

Coordinacién de Prdcticas Profesionalizantes

Carga horaria semanal

Primer afio 3 horas catedras
Segundo Afio . 3 horas cétedras.
Tercer Afio 3 horas catedras

\ Total de horas de coordinacién

9 horas cétedras

X

12




RESOLUCION N° C.G.E.
Expte. Grabado N° (1680578).-

Provincia de Entre Rios

CONSEJO GENERAL DE EDUCACION

b

ORGANIZACION CURRICULAR POR ESPACIOS Y POR CAMPOS DE
FORMACION

Primer Aiio

Campo de Formacion General

Lengua extranjera: Inglés

Objetivos:

Capacitar al estudiante con las funciones comunicativas del idioma y al mismo tiempo
ayudarlo en ¢l manejo de estrategias bdsicas para la comprensién de textos cortos y auténticos
en el idioma inglés relacionados con su area de estudio.

Contenidos:

Contenidos y Conceptos: Morfologia y Sintaxis. Andlisis de los seis casos mas relevantes.
Palabras conceptuales: reconocimiento de sustantivos, verbos, adjetivos y adverbios a través
de afijos. Palabras estructurales: reconocimiento de preposiciones, determinantes,
pronombres, verbos auxiliares, relativos y elementos de enlace entre oraciones y dentro de la
oracion. Palabras de origen latino: cognatos y falsos cognatos. La frase nominal: El
sustantivo: inflexién, posicion dentro de la frase nominal. La frase nominal en la oracién. El
adjetivo: inflexién, posicién dentro de la frase adjetiva y nominal. El adverbio como
modificador de adjetivos. La frase preposicional: posicién dentro de la frase nominal.

La frase verbal: El verbo: Inflexién, significados especiales de algunos verbos, verbos
regulares ¢ irregulares. Tiempos verbales. Los verboides: el infinitivo, el gerundio (participio
presente) y el participio pasado. Elementos no verbales de la frase verbal: el predicativo, el
objeto directo, el objeto indirecto, etc. Construcciones Importantes de una traduccion:
Condicionales, imperativos, voz pasiva, construcciones impersonales, oraciones subordinadas,
cadena de modificadores.

Competencias especificas: Adquisicién de los conceptos fundamentales para la realizacién de
traducciones fidedignas. Adquisicién y desarrollo de técnicas de traduccion.

Etica Profesional y Empresarial

Objetivos:

-Articular contenidos éticos para el desempefio en los dmbitos personales, sociales, técnicos y

culturales, con el fin de ir elaborando principios generales de valor para el desarrollo
profesional de los futuros Corredores Inmobiliarios.
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Enriquecer la conciencia de justicia y propiciar las capacidades para enfrentarse criticamente
a la realidad.

Capacitar a los estudiantes para la identificacién de los elementos tedrico-metodologicos
bésicos necesarios para la realizacién del anélisis y creacion de alternativas en las
problematicas inmediatas a sus contextos laborales.

Contenidos:

Etica profesional. Definiciones y Conceptos. El objeto de la ética y la construccion social de
la realidad. La practica del corretaje inmobiliario y los desafios del contexto histérico-social.
Compromisos y responsabilidades. Disposiciones generales del codigo deontoldgico del
corredor. Regulacién. Normativa y procedimiento disciplinario. Tribunal de ética y disciplina.
Beneficio licito y beneficio justo. El precio justo. La competencia. Fraudes y falsificaciones.
Evasion fiscal. La ética en las relaciones laborales. Pensamiento ¢tico y desarrolio
sustentable. Distribucion de la riqueza y pobreza. Tipos de distribucion de la riqueza.
Indicadores. Factores que inciden sobre la distribuciéon. El Estado y la distribucién del
ingreso. Movilidad social y distribucién del ingreso. Desarrollo y crecimiento econdmico. La
medicién del crecimiento econdmico. Factores condicionantes. Los problemas del desarrollo
econdmico y social en Argentina. Caracterizacion de las distintas etapas de desarrollo en
Argentina. Globalizacién y desarrollo econdémico y social. El compromiso del Corretaje
Inmobiliario como servicio que involucra el bien publico.

Campo de Formacién de Fundamento

Informatica

Objetivos:

Brindar y adquirir las competencias necesarias para aprovechar al méximo las posibilidades
que brindan las nuevas tecnologias.

Seleccionar cuidadosamente los contenidos, asi como también su secuenciacion e integracion.
Lograr la integracion de los contenidos y herramientas buscando optimizar la actividad de 1a
profesién del Corredor Inmobiliario en su campo laboral.

Contenidos:

Manejo Avanzado de Word y procesadores de textos. Planillas de calculo: presentacion de

datos tabulados y resolucion de problemas. Sistemas de gestion de datos: disefio y manejo de

‘estructuras de datos para recuperacién de informacion. Plataformas de eLearning: Moodle.

Disefio de paginas web y blogs. Creacion de presentaciones en Power Point. Creacién y
k\utilizacién de hipervinculos, herramientas del hipervinculo. Manejo de las paginas web y
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bases de datos de la Administracion Federal de Ingresos Ptblicos, Administradora Tributaria
de Entre Rios, Agencia Fiscal Municipal de Parand, Unidad de Informacién Financiera del
Banco Central de la Repuiblica Argentina, Direccién de Catastro, Colegio de Corredores
Publicos Inmobiliarios de Entre Rios, Informaciones Comerciales, Datas y similares.

Conocimiento Inmobiliario ¢ Identidad Profesional

Objetivos:

Generar un espacio de conocimientos necesarios. para el desenvolvimiento en el campo de la
profesién inmobiliaria, permitiendo la identificacién y valoracién como profesionales.
Inculcar los valores necesarios para que los futuros profesionales puedan desenvolverse en la
colegiatura, ante los clientes, los colegas y la sociedad, respetando los principios éticos,
morales y culturales.

Contenidos:

Construccién social de la Realidad. La satisfaccion de necesidades humanas y la construccién
de redes de significacién social. Construccién social de la Historia, el Estado y el Sistema
Politico. Origen de las profesiones. Modernidad y campos de conocimiento. La ciencia y la
disciplina como objetos de estudio de la formacién académica. La institucionalizacion del
mundo profesional. Profesiones liberales tradicionales y nuevas profesiones. Sociedad
capitalista y profesiones. Las profesiones como bienes de intercambio. Funcionamiento del
sector productivo y capital. Modos de relacidn de las profesiones con la organizacion social.
Legitimidad social de las profesiones. Identidad y diferenciacién de las profesiones. Campos
de conocimientos, practicas profesionales e inter-disciplinariedad. Origen de la profesion del
Corredor Inmobiliario. Definicién social e historica de la profesion. Relacion entre la
identidad profesional y la construccion de} imaginario social de la misma. Delimitacién del
campo de conocimiento y de la practica profesional de Corredor Inmobiliario. Orientaciones
de la practica profesional inmobiliaria: Consultoria y Negocios Rurales, Desarrolio de
Emprendimientos Inmobiliarios, Administracién Inmobiliaria. '

Introduccion al Derecho

Objetivos:

Brindar a los alumnos las nociones fundamentales vinculadas al derecho y sus principales

perspectivas tedricas de conocimiento, para la posterior aplicacion en su campo especifico.

Proporcionar las bases conceptuales necesarias, en una primera aproximacion del fenémeno

juridico, respecto de la noci6n, funciones y fines del derecho.

Presentar una visién general de distintas perspectivas de andlisis del derecho y de los
‘x\ conceptos juridicos fundamentales asociados a su estudio.
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Facilitar las herramientas tedricas para que los estudiantes puedan desarrollar una reflexion
critica y razonada respecto de los principales conceptos ¢ instituciones juridicas presentes en
el derecho argentino

Contenidos:

Derecho. El fin del Derecho: el bien comun. Derecho y moral. Los valores en general y los
valores juridicos. Concepto y caracterizacion. El denominado plexo valorativo. La libertad. La
justicia. La equidad. La arbitrariedad. El orden. La seguridad. La justicia.

Derecho Positivo y Derecho Natural. El derecho objetivo y los derechos subjetivos. Ramas
del Derecho Positivo. La costumbre. Concepto. Clases. La Ley. Importancia. Clases. Proceso
de formacion de las leyes. Vigencia. La jurisprudencia. Concepto. Importancia. Sistemas. La
doctrina. Persona, Antecedentes historicos. Especies de persona. Derechos de la personalidad
enumeracién y caracteres. Atributos de la persona natural y de la persona juridica. Domicilio.
Caracteres.

Clases. Caracteres diferenciales de una y otra incapacidad absoluta y relativa. Incapacidades
de derecho. Incapaces de obrar. Representacion de los incapaces. Los inhabilitados. Alcances
de la restriccién a su capacidad. Menores de edad. Actos que pueden realizar. Emancipacion.
Concepto. Clases. Derechos subjetivos. Clasificacion. Distingo con la obligacion. La
responsabilidad y la carga. Derecho y accion. El deber juridico. Derechos patrimoniales.
Clasificacién. Derechos reales. Concepto. Caracteres. Enumeracion legal. Publicidad.
Derechos Creditorios. Concepto. Caracteres. Comparacion con los derechos reales. Derechos
intelectuales. Concepto. Su proteccion legal. Bienes y cosas. Concepto. Clasificacién. Bienes
con relacién a las personas. Los hechos en general. Hechos juridicos. Clasificacion. Actos
juridicos. Forma. La familia. Concepto sociol6gico y juridico. Vinculo juridico familiar y
derechos subjetivos familiares. El parentesco. Concepto. Clasificaciéon. El matrimonio.
Concepto. Régimen de bienes. Sucesion. Concepto. Clases. Derechos y obligaciones
transmisibles por causa de muerte.

Administracion

Obijetivos:

Brindar a los alumnos los conocimientos tedricos y practicos basicos para la comprension del

funcionamiento de una organizacién y su administracidn.

Contribuir a una visién integral sobre el rol de las distintas édreas funcionales de una

organizacién, el rol gerencial, tanto desde el punto de vista técnico como humanistico.
&\Analizar y conocer diferentes metodologias de liderazgo.
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Contenidos:

Introduccién. Nociones generales sobre administraciéon. Principios de la Organizacion y
Administracién. La administracion como conocimiento cientifico y como practica. Escuelas y
teorias de analisis: Metas y control de procesos con organizacion jerdrquica. Competencia
técnica, evaluacion de resultados y méritos y eficiencia impersonal. Organizacion,
compromiso y trabajo conjunto para el logro de metas. Direccion, influir para el logro de una
tarea: Coordinacion, integracion de las actividades independientes para alcanzar las metas
seleccionadas. Control, asegurar y evaluar que las actividades reales se ajusten a las
planificadas. Metodologias de Direccion: la direccidén y gestion estratégica. El papel del
administrador.

Campo de 1a Formacién Especifica

Economia

Obijetivos:

Proporcionar los conocimientos vinculados a los principios elementales de la economia como
ciencia y de la economia aplicada.

Desarrollar una actitud reflexiva critica sobre los efectos econdmicos, sociales y politicos en
el conjunto de la sociedad y en la empresa en particular.

Proveer al estudiante un acervo de conocimiento balanceado entre la teoria economica y sus
principales campos de aplicacién, poniendo especial énfasis en la adquisicion de herramientas
analiticas y cuantitativas que puedan ser aplicados en el ejercicio apto de la profesién del
Corredor Inmobiliario.

Contenidos: -

La economia como ciencia. El problema econémico. La organizaciéon econdémica. Economia
del mercado. Economia con direccién central. Economia mixta. Desarrollo-subdesarrollo.
Principales condicionantes. Caracteristicas globales, sectoriales y regionales de la estructura
econdémica argentina. Recursos naturales, humanos, econémicos y financieros de la economia
argentina. Andlisis de las instituciones relevantes en el funcionamiento de la economia
argentina. Necesidades y bienes. El principio de la escasez. Produccién y costos. La oferta de
la empresa y la industria. Teoria de la demanda. Estructura del mercado: formacién del precio
de los bienes. Mercado de factores: precio de los factores. Equilibrio general de la economia.
Eficiencia y Equidad. Variables macroecondmicas fundamentales. Modelos aplicables a
economias abiertas y cerradas. Mercado monetario y de bienes: interaccién entre los mercados
de bienes, dinero y trabajo. Inflacién: tipos, causas y consecuencias. Desempleo. Crecimiento

5 econdmico.
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Contabilidad

Objetivos:

Lograr la comprensién de la funcién de la contabilidad como elemento del sistema de
informacion de los entes.

Brindar los conocimientos conceptuales y normativos de que se vale la contabilidad para el
cumplimiento de sus fines.

Facilitar la identificacion de los hechos y operaciones de los entes, y la determinacion de los
efectos de ellas sobre el patrimonio; la interpretacion de las cuentas contables.

Procurar el desarrollo de la capacidad de analisis con criterio contable para poder aplicar
dichos conocimientos al corretaje inmobiliario.

Contenidos:

La disciplina contable como sistema de informacién. El patrimonio y el proceso contable.
Técnica de registracion contable. La partida doble. Definicién, anélisis y contenido de: activo,
pasivo y patrimonio neto. Los resultados: medicion y clasificacion. Asientos de libro diario,
mayorizacion, balance de comprobacion de sumas y balance. Balance general: interpretacion
de su contenido y aplicacion en la practica. Estados Contables Bésicos. Férmulas de Balance.
Analisis de Estados Contables: indices, coeficientes econdmicos, financieros y patrimoniales.
Analisis vertical y horizontal.

Topografia

Objetivos:

Procurar el dominio del contenido tedrico y practico de la manipulacion de los instrumentos
topograficos y la aplicacion de los métodos utilizados para levantamientos topograficos, tanto
en lo que respecta al disefio de los trabajos.

Facilitar las metodologias de observacién y tratamiento posterior de los datos, y la aplicacion
de esos conocimientos a la actividad profesional, en pos de mayor desenvolvimiento e
independencia.

Contenidos:

Medicion del territorio. Conceptos generales: Topografia, geodesia, mensuras. Planimetria y

altimetria, Mediciones topograficas planimétricas: 4ngulos y distancias. Instrumentos.

Replanteos. Cierre de poligonos y superficies. Mediciones topograficas altimétricas:

Desniveles. Uso de GPS. Uso de las imagenes aéreas para determinar caracteristicas del

territorio. Presentacidén del territorio. Representacion cartografica: Mapas, cartas y planos.
;é?,royecciones cartograficas. Simbologia. Cartografia satelital. Sistema de informacién
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geografica: Tecnologias para la administracién de la informacién territorial. Limites
territoriales y mensuras. El plano de mensura. E! titulo y la mensura: Medidas segun titulo y
segin mensura. Superposicion de titulos y su influencia en la tasacién de inmuebles. Espacios
en propiedad horizontal: Unidades funcionales, unidades complementarias, superficies
comunes. Plano de mensura de propiedad horizontal: El catastro. Registro Catastral.

Corretaje Inmobiliario

Objetivos: .

Preparar al futuro Corredor Inmobiliario con los conocimientos necesarios para el
desenvolvimiento profesional, en base al conocimiento de las leyes que regulan la actividad
tanto en el orden nacional como provincial.

Promover el conocimiento de los deberes, los derechos, las incompatibilidades e inhabilidades
en el gjercicio profesional.

Brindar el bagaje necesario para el actuar en los diferentes dmbitos posibles, y las
herramientas necesarias para el ejercicio profesional.

Contenidos:
Corredor y Corredor Inmobiliario. Historia del Corretaje. Naturaleza juridica. Caracter.
Mandato. Comisién. Régimen legal aplicable. Evolucion legal: Normas del codigo de
comercio. Normas del Cédigo Civil. Ley N° 20.266. Ley Nacional N° 25.028. Normativa de la
Provincia de Entre Rios que regula la materia: Ley N° 5735. Resolucion N° 19/87. Ley N°
9739. Los Colegios de Corredores. Formacion y constitucién. Finalidad. Funciones. Normas
éticas. Requisitos para ejercer la actividad: La matricula. Finalidad. Condiciones habilitantes.
Efectos. Alcances. Procedimiento de matriculacién. Modificaciones a la matricula. El
juramento. Efectos de la “falta de matriculacién. Cancelacién. Inhabilidades.
Incompatibilidades. Facultades y Obligaciones. Tasaciones y ventas. Informes. Medidas de
garantia. Obligacion de comprobaciéon de los bienes y condiciones, Obligacion de
instrumentar por escrito las condiciones del mandato y comisién. Publicidad adecuada.
Corredor inmobiliario. Acercamiento de las partes. Informacién. Peticion de informes. Fianza.
Comprobacién. Condiciones de las operaciones a realizar. Secreto Profesional. Asistencia y
presencia en la suscripcion de documentos. Responsabilidad. Sanciones. Responsabilidad del
corredor frente a las partes. Actuacion en el &mbito privado. Actuacidén en el émbito publico.
Responsabilidad contenida en Codigos Procesales. Responsabilidad del corredor con relacion
a sus obligaciones profesionales. Leyes Nacionales y Provinciales. Ley N° 11.867. Ley N°
24,522, Titulos Valores: Titulos valores. Nociones generales. Concepto. Caracteres.
Clasificacién. Titulos valores en particular. Pagaré. Régimen legal (D. Ley N°® 5965/63).
vié\gncepto. Requisitos para su creacion. Acciones cambiarias. Prescripcion. Cheque. Contratos
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particulares. Elementos integrantes. Régimen legal de su transferencia. Tramite. Derechos y
obligaciones de las partes. Relaciones con los terceros. Cuenta corriente bancaria. Concepto,
caracteres. Servicios que presta el banco. La apertura. Disponibilidad. Funcionamiento y
efectos. Extincién. Saldo. Ejecucién del saldo deudor. Cuenta corriente mercantil. La cuenta
simple o de gestion. Contratos particulares. Contratos con funcién de garantfa. Fianza
comercial. Concepto. Comparacion con la fianza del Codigo Civil.

Tasacion vy Venta Inmobiliaria

Objetivos:

Dotar a los futuros Técnicos del Corretaje Inmobiliario con las mas variadas herramientas
propias de su quehacer para prepararlos.

Calificar en el desarrollo de las diferentes clases de operaciones inmobiliarias, lo cual
involucra el conocimiento del cambiante marco legal que rige los negocios de bienes raices en
nuestro pais.

Contenidos:
Concepto de tasacion. Concepto de venta. Métodos de tasacion. Valores de tasacion.
Nociones generales de las cosas, bienes y patrimonio. Determinacion de caracteristicas.
Bienes inmuebles. Normas de tasacion. Principios y conceptos de valor. Definiciones técnicas
y legales. Método comparativo. Método del costo. Depreciacion de bienes inmuebles. Tablas.
Coeficientes de depreciacidn. Calculos. Tasacion de Fondos de Comercio (Ley N° 11.867).
Tasacion en la Actividad Ganadera.
Compraventa civil. Teoria sobre las cosas. Voluntad comun. Compraventa mercantil.
Capacidad. Incapacidad. Incapacidad de hecho. Representantes. Venta de bienes
pertenecientes a menores. Incapatidad de derecho. Precio. Permuta o cambio. Obligaciones
del vendedor y del comprador. Venta “ad corpus” y otras formas de venta. Boleto de
compraventa. Autorizacién para la venta. Demoliciones. Transmisién. Tasaciones de
viviendas. Zonificacién catastral. Usos del suelo y distintos barrios. Coeficientes de
homogeneizacion. Coeficientes de medidas. Coeficientes por forma. Coeficientes de esquina.
Valuacion de terrenos. Tasacion de unidades de PH. Coeficientes de homogeneizacion.
Tasacién de unidades de PH. Tasacién de Expropiacion Nacional. Norma TTN 7.0.
Expropiacion inversa. Indemnizacién justa. Procedimientos. Tasaciones de Expropiacion
Provinciales. Norma TTN. Requisitos de un informe de tasacion. Norma TTN 10.0.
Presentacién de informes de tasacidn judicial. Tasaciones para créditos Hipotecarios. Pasaje
de lote a Block. TTN 12.0. Método indirecto. Valuaciones rurales. Venta en Pozo. Contratos.
Country. Barrios Cerrados y/o privados. Técnicas de venta y negociacion. Valuacién de-
%bienes por su capacidad de generar ingresos, valuacion de empresas y fondo de comercio.
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Método del valor actual y método de la tasa interna de retorno. Costos fijos, variables y
semifijos. Industrias extractivas. Nocion de industrias y organizacién. Tasacion de inmuebles
destinados a industrias y galpones, con instalaciones de servicios. Tasaciones de servidumbres
de electroductos y gasoductos. Normas del TTN. Tasaciones rurales. Tasacién de
plantaciones.

Negociaciéon y Atencién al Cliente

Objetivos:

Definir y precisar la importancia de la comunicacion en el entorno.

Interactuar en las diferentes etapas del proceso de comunicacién en la profesién y disefiar
redes de comunicacidn segun sus necesidades y la de sus clientes.

Localizar y subsanar las fallas que se dan en la comunicacién de su entorno de trabajo.
Adquirir conocimientos acerca de la funcién de la negociacion en la organizacion y analice
las variables que determinan los distintos tipos de negociacion.

Identificar y valorar la influencia de las caracteristicas personales implicadas en €l proceso
negociador.

Conocer e identificar las diferentes estrategias con las que se puede abordar un proceso de
negociacion seleccionando las estrategias y tacticas mas adecuadas segin el tipo de objetivos
que se persiguen, como asi también las estrategias y tacticas que utiliza la otra parte en la
negociacion.

Contenidos:
Definicién y delimitacién de conceptos: asesoria, mediacion y negociacién. Principios basicos
de la negociacién, asesoria y la atencion al cliente. Conceptos fundamentales. Servicios y
atencion. Satisfaccién del clienfe. Habilidades: escucha activa, comunicacion, quejas y
reclamaciones. Derechos del consumidor y usuario de un servicio. Roles de los asesores.
Costos. Teoria y Practica de la Negociacion. Dinamica de la negociacién. Estrategia de la
negociacion. Actitudes. Estilos. Negociacién directa y asistida. Necesidades, intereses, deséos
y objetivos. Satisfaccién y sacrificios. Pilares de la negociacién: poder, informacién, tiempo,
unidad, filosofia y organizacion. Equidad, criterios objetivos, confiabilidad. Aspectos
humanos en la negociacién. Conflicto y crisis. Lo vincular. Identificaciones, Preparacién para
la asesoria y la negociacidon inmobiliaria: competencia técnica, método, confidencialidad de
informacion, compromiso con el cliente, cooperacion, rapidez de respuesta, cumplimiento de
requisitos y prevencién de problemas. Introduccion a la teoria y practica de la mediacion.
Teoria del conflicto y su pertinencia para la funcién del corretaje inmobiliario. La accion y el
S/Qproceso de la mediacion: escucha efectiva, parafraseo, confidencialidad, confiabilidad,
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sondeos, orientacion, control de didlogo, agenda, informalidad, proactividad. Profesionalidad
del terciador.

Campo de las Practicas Profesionalizantes

Prictica Profesionalizante 1

Objetivos:

Ofrecer al estudiante un acercamiento al campo de actuacién profesional inmobiliario en
diversas areas ocupacionales.

Posibilitar la construccion de los procesos de aprendizaje y generacién de conocimientos que
articulen teorfa y practica para captar inmuebles para la venta.

Desarrollar procedimientos de tasacién y generar estrategias de oferta de inmuebles a los
efectos de concretar el negocio inmobiliario, garantizando el debido procedimiento juridico y
la practica ético-social que esta mediacion supone.

Desarrollar acciones en las instituciones/entidades inmobiliarias.

Contenidos:

Este espacio curricular asume en primer affo una préctica inmobiliaria general de
acercamiento al campo laboral. Los contenidos tedrico-practicos son: captacién de inmuebles
para la venta, puesta en venta y la comprobaci6n de titulos, tasacion profesional a valor real
de mercado vy la aplicacién de distintos métodos para el desarrollo de la misma. Trabajo de
campo-en inmobiliarias, visitas a organismos publicos, investigacion informatica y de medios
de comunicacion.

Actividades propuestas:

e Captacién de un inmueble para la venta (identificacién de diferentes tipos de
propiedades)

e Tasacion de los inmuebles por diferentes métodos

e Elaboracién de concepciones de autorizacién de venta y autorizacién de recepcion de
reserva

e Elaboracién de procedimientos de simulacién virtual para la comprobacién y
verificacion de la titularidad de la propiedad

o Identificacién de documentos en registros

¢ Definicién de estrategias de publicidad

e Confesion y recepcidn de reservas

%? ¢ Estudio de casos y negociacién mediante trabajo de roles
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Responsable del proyecto: Profesor a cargo de la préctica profesionalizante en articulacion
con docentes del campo de formacion general, del campo de formacion de fundamentos y del
campo de formaciéon especifica del primer y segundo cuatrimestre para trabajo
interdisciplinario.

Roles y funciones de estudiantes y docentes: El docente responsable de la practica
profesionalizante asume la insercion de los estudiantes en el émbito inmobiliario, define las
instituciones que recibirdn a los estudiantes, orienta el desarrolio de las actividades y el
seguimiento de los estudiantes, asi como las instancias de asesoria especifica que se requieren
para ¢l desarrollo de las actividades con los docentes de los campos de formacion general, de
fundamentos y especifica del primer y segundo cuatrimestre.

Los estudiantes asumen el trabajo grupal para el desarrollo de las diferentes actividades y la
alternancia de roles conforme la propuesta elaborada por el docente.

Evaluacién y acreditaciéon: La evaluacion de la practica se realizard durante el seguimiento
del proceso de trabajo de campo y a través de la elaboracion de los productos requeridos en
las distintas actividades. La acreditacién tomard en cuenta la asistencia a los espacios de
practica, la presentacion de los trabajos solicitados y la defensa de los mismos.

U.D.I (UNIDAD DE DEFINICION INSTITUCIONAL): 2 HORAS CATEDRAS.

Segundo Afio

Campo de Formacién de Fundamento

Matematica

Objetivos:

Generar un espacio para la adquisicion de los conocimientos matematicos generales que

permitan a los estudiantes interpretar situaciones problematicas asociadas con ¢l quehacer de

su profesién, identificando sus elementos esenciales, a efectos de aplicar las soluciones

proporcionadas por las herramientas matematicas.

Promover el desarrollo matematico como eficaz instrumento de uso en la moderna gestion.

Adquirir el conocimiento matematico para organizar, interpretar e intervenir en diversas
> situaciones de la realidad.
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Contenidos:

Algebra: Numeros Naturales. Numeros Reales. Representacion. Coordenadas Cartesianas.
Vectores y matrices. Rango de la matriz. Resolucion de sistemas de ecuaciones. Polinomios.
Raices. Matriz de insumo-producto.

Andlisis Matematico. Funciones. Variables dependientes e independientes. Dominio.
Representacion. Sucesiones como caso particular de una funcion definida sobre los niimeros
naturales. Series numéricas. Concepto de limite de Funciones, sucesiones y series. Suma de
una serie, Estudio de funciones: Continuidad. Simetria. Crecimientos y decrecimientos.
Asintotas. Aplicacién a funciones econdmicas. Diferenciacion: Derivadas. Concepto de
diferencial. Relacién con el concepto de costo, beneficio, e ingreso marginal. Maximos y
Minimos. Representacion de las funciones. Desarrollos en Serie de una funcién. Aplicaciones
a la Economia y los Negocios. Integral Definida. Aplicacion del concepto a la Economia.
Resolucién de ecuaciones diferenciales.

Estadistica

Objetivos:

Analizar las diferentes opciones para la toma de decisiones de forma ordenada, basada en
procedimientos sistematicos que permitan llegar a conclusiones confiables.

Facilitar la identificacién de los distintos tipos de datos y sus correspondientes escalas de
medicidon, como asi también el reconocimiento de las unidades que deben ser relevadas segun
el planteamiento del problema y la definicién de la poblacion.

Capacitar a los estudiantes para ¢l conocimiento, la comprension y aplicacién de los métodos
matematicos relativos a la resolucién de problemas financieros.

Contribuir con las herramientas financieras indispensables para que los alumnos evallen y

construyan modelos financieros.

Contenidos:
Estadistica: Generalidades de la estadistica. Poblacién y muestra. Estadistica descriptiva y
estadistica inductiva. Serie simple. Variables aleatorias discretas y continuas. Frecuencias.
Estadisticos de centralizacién o de posicion: media, moda y mediana. Estadisticos de
dispersion: amplitud, varianza, desviacion tipica. Intervalos de clases. Aplicaciones. Calculo
Financiero: Operacion financiera. Condiciones sustanciales. Condiciones formales.
Clasificacion de las operaciones financieras. Tasa de interés: Tasa nominal. Tasa efectiva.
Tasa equivalente. Tasa proporcional. Tasa de descuento: Tasa nominal., Tasa efectiva.
Valuacion de un capital en la recta del tiempo: Operaciones de capitalizacién y operaciones
de descuento. El régimen simple. El régimen compuesto. Operaciones complejas: Valuacion
%{fle varios capitales en el tiempo. Las rentas: Clasificacion. Valores actuales, finales y en
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cualquier momento. Renta cierta, constante, inmediata, finita y sincrénica: aplicaciones
practicas. Amortizacién de préstamos: Clasificacion. Breves nociones del sistema francés y
alemaén.

Desarrollo Sustentable v Gestion Ambiental

Objetivos:

Brindar al estudiante los conocimientos sobre el conjunto de acciones y aplicaciones
tecnologicas tendientes al manejo del medio natural y social, en pos de un desarrollo
sustentable.

Fomentar la capacidad de disefio y evaluacién de proyectos inmobiliarios tendientes a la
prevencién, mitigacion o remediacién de impactos resultantes de la accién antrépica.
Promover la articulacion teérico-practica para el abordaje integral de los conflictos
ambientales en los que incide el d&mbito inmobiliario, y la intervencion de los corredores
inmobiliarios en equipos interdisciplinarios.

Contenidos:

Conceptos generales. Relaciones entre medio ambiente y desarrollo econdmico y social
sustentable. El rol del Estado en la programacién y financiamiento del desarrollo. Gestion
ambiental y desarrollo inmobiliario sustentable. El rol del Corredor inmobiliario en la
definicion de politicas, programas y préacticas operativas compatibles con el ambiente.
Calidad de vida y desarrollo sostenible. Proteccion de recursos naturales. Regulaciones
legales y criterios ambientales internacionales, nacionales y locales. Evaluacion del impacto
ambiental, prevencién de contaminacion industrial. Principios de gestion de residuos.
Educacién ambiental y seguridad en el trabajo. Principios de proteccion contra fallas.
Proteccion de maquinas y herramientas. El caso del desarrollo de emprendimientos
inmobiliarios. Legislacion y normativa vigente. Incidencia de las obras inmobiliarias sobre el
ambiente. Estudio y evaluacién de impacto ambiental. Metodologias. Matriz de impacto.
Desarrollo de emprendimientos inmobiliarios sin impacto ambiental indebido, uso eficiente y
rentable de la energia, los materiales y los recursos naturales. Asesoria para la minimizacién
del impacto ambiental adverso.

Arquitectura, Construccion y Urbanismo

Objetivos:
Generar las herramientas para el ordenamiento y planificacién de los espacios que conforman
‘.. el habitat y los problemas relativos al disefio y proyeccién, para que los alumnos sean capaces
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de asesorar en lo concerniente a ese ordenamiento y asesorar en proyectos urbanisticos y
construcciones. _

Articular el ordenamiento fisico-ambiental del territorio y la ocupacion del espacio urbano y
rural, para que los futuros profesionales sean capaces de participar en la elaboracién de
normas legales relativas al ordenamiento y planificacion de los espacios y las construcciones;
y puedan asesorar ante disefios y proyecciones de obras de construccion.

Contenidos:

El problema urbano. Conceptos de planificacion. Ubicacidn geografica y politica de Entre
Rios y la Cuidad de Paran4 respecto a América Latina. Desarrollo urbano de la ciudad Parana
a través de la historia. Crecimiento hasta fin del Siglo XIX. Extensién a partir de las
inversiones del Estado. Plan de trazado de calles de ejido. Situacién urbanistica actual.
Codigo Urbano. Particion del territorio: Aspectos del Cédigo Urbano relativos al territorio.
Practicas de uso y construccion. Normas generales de tejido urbano. Aspectos legales.
Significado de la vivienda. Actividades que se desarrollan. Relaciones funcionales. Ubicacién
en el lote. Agentes climaticos. Asoleamiento. Programa de necesidades. Proyecto de edificios.
Técnicas constructivas. Cimientos. Cerramientos. Cubiertas. Proyecto de edificios de
viviendas colectivas. Patrimonio urbano. Técnicas constructivas. Cédigo de Edificacion.
Responsabilidades Profesionales. Afectacidn de linderos. Ventilacidn ¢ iluminacién. Sistemas
industrializados. Viviendas industrializadas. Diferentes sistemas. Sistemas livianos y pesados.
Patrimonio urbano. Definicién. Estilos arquitecténicos. Edificaciones especiales.

Campo de la Formacion Especifica

Derecho Civil

Objetivos:

Capacitar a los alumnos para la identificacion de los elementos esenciales de toda relacién
juridica de Derecho Privado: sujeto, objeto y causa; como asi ‘también Brindar los
conocimientos sobre las obligaciones, los contratos, y el manejo del material € instrumentos
técnicos (codigos, fichas, jurisprudencia, bibliografia).

Promover la utilizacion e interpretacion de la legislacién civil, con habilidad.

Contenidos:

Obligaciones: La obligacién: Concepto. Elementos. Fuentes. Clasificacion: concepto y breves

nociones sobre el régimen legal de cada tipo de obligacidn. Efectos: con relacién al acreedor y

con relacién al deudor. Pago: concepto. Naturaleza juridica: acto juridico. Elementos del
% pago: enumeracion. Prueba del pago: carga de la prueba, medios de prueba. El recibo:
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concepto, derecho a exigirlo, contenido, valor probatoric, pago sin recibo, el contra recibo.
Medios de transmision de obligaciones. Extincién de las obligaciones: medios. Contratos.
Teoria general: concepto de contrato. Diferencias con convencién y pacto. Elementos del
contrato. Clasificacién de los contratos desde el punto de vista juridico: concepto y nociones
de las principales categorias contractuales. La interpretacion del contrato. Efectos de los
contratos: nociones, La autonomia de la voluntad: libertad de contratar y libertad contractual.
Contrato por adhesi6n: caracterizacion, ventajas e inconvenientes. Contrato a favor de tercero.
Contrato por tercero. La representacién y el poder. Diferencias con el mandato. Contratos
particulares: Compraventa. Compraventa civil: concepto, sistema del codigo civil, caracteres,
capacidad. El precio: requisitos. Efectos del contrato. Obligaciones del vendedor.
Obligaciones del comprador. Pactos que pueden incorporarse. Compraventa comercial:
concepto, diferencias con la compraventa civil. Propiedad Horizontal. Ley N° 13512.
Propiedad Pre-Horizontal Ley N° 19.724. Locacion de cosas: Locacién: concepto. Ley de
locaciones urbanas: su andlisis. Obligaciones del locador. Obligaciones del locatario. Cesién
de la locacién y sublocacién: concepto. Supuestos de prorroga. Continuacion de la locacion y
tacita reconduccion. Contratos atipicos: hospedaje, garaje. Donacién: concepto. Caracteres.
Consentimiento. Capacidad. Objeto. Forma. Prueba. Efectos del contrato. Obligaciones del
donante. Obligaciones del donatario. Especies de donaciones: donaciones remuneratorias,
donaciones con cargo. Donaciones inoficiosas. Revocacion de las donaciones: diversos
supuestos. Fianza civil: concepto. Garantias reales y personales. Capacidad. Objeto. Forma y
prueba. Distintas clases de flanza. Efectos de la fianza. Entre el fiador y acreedor. Entre fiador
y deudor. Entre los cofiadores. Extincion de la fianza: causales. Deposito Civil: concepto.
Caracteres. Distintas especies. Obligaciones del depositario. Obligaciones del depositante.
Extincién del depdsito. Mutuo civil y Comodato. Efectos del contrato. Obligaciones de las
partes. Extincién del contrato.

Derecho Comercial v Registral

Objetivos; :

Adquirir los conocimientos juridicos basicos sobre los principios que inspiran el derecho de
los negocios, acerca de los sujetos del comercio, las relaciones de consumo y respecto a los
contratos que conforman la actividad mercantil.

Brindar los conocimientos de la normativa que sustenta la actividad registral, a fin de
garantizar la seguridad juridica, la oponibilidad, y los efectos propios de los actos juridicos a
los que esta registracion alcanza; propendiendo al desarrollo de las habilidades para el
desempeiio profesional.
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Contenidos:
La empresa en el Derecho Comercial. Caracteristicas y evolucién del Derecho Comercial
argentino. La empresa publica. Concepto y contenido del derecho comercial. Ubicacién
dentro del Derecho Privado Patrimonial. Fuentes del derecho comercial.
Definicion de materia comercial. Sistemas subjetivo y objetivo. El acto de comercio en el
Cédigo Argentino. El comerciante individual. Concepto. Adquisicion y pérdida de la calidad
de comerciante. Deberes del comerciante. El Registro Publico de Comercio: organizacion,
caracteres, funciones, efectos de la inscripcién. Libros de comercio: fuerza probatoria.
Rendicién de cuentas: forma, trimite y efectos. Empresa Establecimiento y hacienda. Filial,
sucursal y agencia. El Fondo de comercio. Régimen legal de su transferencia. Tramite.
Derechos y obligaciones de las partes. Relaciones con los terceros. Ley de Defensa del
Consumidor (Ley N° 24.240): finalidad, sujetos, reglas de interpretacién, deberes,
responsabilidades y derechos de las partes, autoridad de aplicacion, sanciones. Legislacion
especial de derecho econdmico. Lealtad comercial. Defensa de la competencia. Ley de
abastecimiento.
La sociedad comercial en el derecho Argentino. Concepto legal. Elementos constitutivos. La
sociedad como persona distinta de los socios. La tipicidad. El contrato de sociedad.
Requisitos. El aporte del socio. Obligacion ¢ integracion. Bienes aportables. El capital social.
Participacién en las utilidades y contribucion en las pérdidas. Clases de sociedades: concepto,
similitudes y diferencias. Los contratos de colaboracién empresarial. Agrupaciones de
colaboracién y Uniones transitorias de empresas: funcién y fines, contrato y administracion,
relaciones con terceros, disolucion.
Los seguros: la actividad aseguradora: nocion econdémica y bases técnicas. Clases de seguros.
Régimen de las Leyes N°® 17.418 y N° 20.091. -
Derecho Registral. Concepto. Publicidad de los derechos. Sistemas: No registrables y
Registrables: de actos y contratos, de hechos, de documentos y titulos. Clasificacién de los
registros: personales y reales, declarativos y constitutivos, de transcripcién y de inscripeion.
Derecho Registral Inmobiliario. La publicidad posesoria. Registracién de derechos personales
y reales: diferencias entre cada uno. Principios que informan en régimen juridico argentino.
Requisitos para acceder al Registro: instrumentos publicos y privados. Caracteres y efectos de
la inscripcién. Registro de la propiedad Provincial: Ley 6.964. Informes y certificados.
Cesion de derechos hereditarios. Juicios universales. Inhibiciones. Medidas cautelares:
_\,éanninologi’a. Concepto. Caracteristicas. Clases.
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Finanzas Piiblicas e Impuestos

Objetivos:
Transmitir los aspectos relativos al gasto publico y a la imposicion, como asi también los

fundamentos de la teorfa de su regulacion.

Capacitar en todo aquello que se vincula al régimen tributario argentino en sus tres niveles
estaduales y a la manera en la cual los recursos y los gastos se atribuyen en los organismos
centralizados y descentralizados.

Propender a la utilizacion de estos contenidos técnicos en ¢l ejercicio de la profesion.

Contenidos:

Sector Publico y Finanzas Publicas. El sector publico como sujeto de la actividad financiera.
Niveles. La extensiéon de la actividad gubernamental y las razones para la intervencion
publica. Funciones y objetivos del sector piblico. La actividad financiera del Estado. Las
necesidades publicas y los servicios publicos. El sistema tributario. Concepto y
caracterizacion. Distintos tipos de impuestos. Imposicion directa e indirecta. Impuestos sobre
los ingresos. Impuestos sobre la renta. Impuestos sobre el patrimonio, el capital y sus
transacciones. Impuestos sobre la tierra y la propiedad inmueble. Impuestos sobre la
transmisién gratuita de bienes. Impuestos sobre el consumo. Tributos sobre el comercio
exterior. Tributos provinciales y locales sobre los ingresos brutos. El Sistema Tributario
Argentino. Tasas y Contribuciones. Concepto. Naturaleza. Distintos tipos. Crédito y deuda
publica. Crédito publico y deuda publica. Concepto. Clasificacion. Empréstitos publicos.
Tipos. El Presupuesto. Conceptos generales. Politica fiscal. Efectos macroeconomicos de la
politica fiscal. Estabilizacién e inflacién. Finanzas pablicas y redistribucion de la renta y
riqueza. Relaciones fiscales y coordinacién financiera intergubernamental. Asignacion de
funciones y recursos entre distintos niveles de gobierno. Implicaciones. Coordinacién
financiera y federalismo fiscal. El régimen de coparticipacion en la Provincia de Entre Rios.

Corretaje Inmobiliario Rural: Tasacién y Venta

Objetivos:

Fomentar en los futuros profesionales aptitudes para la tasacion de inmuebles rurales.

Brindar los conocimientos de suelo, clima, capacidades productivas, recursos hidricos,

métodos de regadio, empastadas, cultivos industriales, plantaciones frutales, vifias,

plantaciones forestales, bosque nativo.

Hacer viable la realizacion de investigaciones registrales generales de los inmuebles, las
%\altemativas de los arrendamientos rurales, de actividades y procedimientos coadyuvantes.
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Contenidos:

Corretaje Rural. Concepto y principios generales. Valor, renta, costo, precio. Tasacion por
comparacién de mercado, tasacion por rentabilidad financiera, tasacion por costo de
reposiciéon. Suelo. Composicién y caracteristicas. Valuaciones rurales, capacidad de
produccién en cantidad y calidad. Capitalizacién y renta. Caracteristicas periféricas o
externas, caracteristicas propias o internas. Métodos de tasacion: por mercado, por renta, por
valor comercial, por costo de reposicién. Método de la renta, método comparativo-separativo,
método comparativo de conjunto. Factores de comparacion. Variables externas: valoracion y
uso del sector: clima, altitud, accesibilidad, conectividad a centros urbanos, servicios basicos,
oferta y demanda. Variables internas: recursos del suelo, clases de suelo, pendientes, drenaje,
inundabilidad, relacion frente fondo, presencia de recursos hidricos y riego, productividad y
uso del suelo, paisaje, infraestructura interna del predio. Métodos de regadio: superficial por
inundacién, desbordamiento, fajas con borde, riego por secciones, método superficial por
surcos. Métodos subterraneos. Métodos por aspersion y goteo. Empastadas y cultivos
industriales, plantaciones frutales y vifias, plantaciones forestales, tasacién forestal, bosque
nativo. Tasacién rural, antecedentes legales, prediales, de mercado. Valoracion de los predios
de referencia, tablas de valoracién por zonas. Valoracién patrimonial, paisaje, sistema de
informacién geografica, valoracion territorial. Derecho de los propietarios y derechos reales,
incidencia en el valor, la afectacion a servidumbres reales (acueductos) o servidumbres
administrativas (electroductos, gasoductos) incidencia en el valor. Investigacion regisiral
general del inmueble, relacion con las Direcciones de Geodesia y Catastro. Plano de mensura
y derecho de dominio. Metodologia para arrendamiento rural, funcién del rendimiento y
explotacién racional. Rendimiento de la explotacién. Bases de referencia. Alternancia de
actividades y procedimiento de célculo de la productividad anual,

Desarrollo de Negocios Inmobiliarios Rurales

Objetivos: _

Introducir a los alumnos en el mundo de los negocios y emprendimientos rurales, para sean
aptos y puedan asesorar sobre posibilidades del crédito rural y realizar investigaciones del
mercado inmobiliario rural.

Enriquecer los aspectos normativos vigentes en el orden nacional y provincial.

Capacitar en el manejo de informes de valuacién, datos, fuentes y rendimientos; y de igual
manera en la confeccién de planillas de arrendamiento agricola y planillas de arrendamiento
ganadero.

; "~ Contenidos:

30



RESOLUCION N° O 8 <

Expte. Grabado N° (1680578).- —

Provincia de Entre Rios

CONSEJO GENERAL DE EDUCACION

Negocio y Emprendimiento Inmobiliario Rural. Conceptos y principios generales. Mercados
financieros para el desarrollo inmobiliario rural. Sector financiero. Estrategias de
financiamiento rural. Crédito rural. Factibilidad del negocio inmobiliario rural. Disefio y
supervision de investigaciones del mercado inmobiliario rural. Disefio y evaluacién de
emprendimiento inmobiliarios rurales. Etapas. Ciclos econdmicos. Riesgo. Concepto y
calculo. El proceso de creacién del valor inmobiliario. El rol de desarrollador en el ambito
rural. Negocio, riesgo y gerenciamiento.

Principios de contabilidad y registro de operaciones inmobiliarias rurales. Normativa vigente
nacional y provincial. Servicios inmobiliarios rurales: tipos de registros y controles contables.
Informes de valuacién, datos, fuentes y rendimiento. Planillas de arrendamiento agricola
(campo con lotes, campos con cultivos alternados, valores del mercado de granos y Bolsa de
Cereefles). Planilla de arrendamiento ganadero (precio del animal en pie en el mercado y
concentracion zonal, rendimiento en kg/Animal por hectarca, fuentes institucionales de la
tasacion).

Administracion de Propiedades, Servicios v Proyectos Inmobiliarios

Objetivos:
Fortalecer los conocimientos en administracion, las cuestiones legales, técnicas e impositivas
de la administracion.
Concientizar en las responsabilidades del administrador e introducir en la teérica de las
herramientas y metodologias de Administracion de Proyectos.
Formar administradores profesionales de proyectos y brindar las herramientas y técnicas
internacionalmente aceptadas.
Desarrollar habilidades necesarias para dirigir al equipo de proyecto y lograr los objetivos.
Contenidos: )
Administracién y gestion Inmobiliaria. Conceptos y principios. La empresa inmobiliaria y los
servicios inmobiliarios. Administracién de consorcios de propiedad horizontal,
Administracion de consorcios de barrios cerrados, campos, -chacras, clubes de campo y otras
urbanizaciones, de cementerios privados, tiempos compartidos, entre otros servicios.
Plusvalia de edificios. Normativa legal y regimenes de propiedad, copropiedad, propiedad
exclusiva y comun. Fundamentos legales de la contratacion de clientes, laborales y de
servicios. Planta de trabajo y rendicién de cuentas. Planes preventive y de contingencia.
Gestién del funcionamiento y mantenimiento de bienes de dominio comun de comunidades de
copropietarios. Procedimientos de responsabilidad, legal, tributaria, crediticia y financiera de
los servicios inmobiliarios. Proteccion del patrimonio. Rentabilidad de la inversién y procesos
de planificacion. Condiciones de prestigio y reconocimiento social de los sujetos sociales
%\involucrados. Principios de fianza y garantia de la operacién. Manejo de elementos de
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contratacion. Clausulas de los contratos desde el punto de vista legal, impositivo y
administrativo. Verificacion del cumplimiento y la administracién de las cobranzas.
Procedimiento para la adecuaciéon y ajuste de los montos conforme el movimiento del
mercado y las politicas de desarrollo inmobiliario. Précticas de conservacion y
mantenimiento. Supervision y control de los servicios. Seguimiento de los ingresos, egresos,
derechos, pagos fiscales, servicios, hipotecas y seguros. Ejecucion, seguimiento y control de
los pagos del personal y los honorarios por servicios especificos.

Marketing Inmobiliario

Objetivos:

Brindar a los alumnos los conocimientos fundamentales de marketing y sus implicancias.
Posibilitar la comprension de los aspectos estratégicos y tacticos del marketing, el
entendimiento de las motivaciones de los consumidores y los objetivos de una investigacién
comercial.

Propender al desarrollo de las capacidades estratégicas y tacticas de planificacién estratégica
y economica de programas, campaiias y acciones de Marketing.

Acompaiiar en la identificacion de los limites éticos y legales que rigen la practica de estas
disciplinas, en particular en lo concerniente al respeto a la privacidad de los individuos.

Contenidos:

Introduccién al Marketing: concepto y definiciones. Funciones del marketing: estratégico y
operativo. Estudio de las necesidades. Necesidad, deseo y demanda. Tipos de demanda.
Distintas clases de necesidades. La organizacién y el negocio. Cadena de valor. Liderazgo.
Equipos. Planificacién estratégica y operativa. Andlisis de porfolio. Unidades estratégicas de
negocio. Diferencia entre marketing y ventas. Comportamiento del consumidor. El proceso de
decisién de compra. Condicionamientos internos y externos. Mercado. Segmentacion.
Seleccion. Posicionamiento. Producto/Servicio. Precio. Publicidad. Merchandising. Marketing
directo. Fuerza de ventas. Relaciones piblicas. EI mercado local. Caracteristicas diferenciales
de los servicios. Estrategias especificas. Creacion de la imagen corporativa. Eficiencia en los
servicios. Escenarios de actuacion. El poder del consumidor/usuario. Expectativas. Personal
de contacto y atencion al pablico. El factor humano en la empresa inmobiliaria. La estructura
organizacional. La cultura de la organizacién, la empresa de servicios. Gestion del personal,
del tiempo, del espacio fisico. Prospeccién y esferas de influencia. La comunicacién. Los
medios habituales utilizados por el sector inmobiliario. Medios y  métodos de
comercializacién. Marketing inmobiliario: promocién, publicidad y comercializacion de

k productos de productos inmobiliarios: estudios de oferta y demanda.
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Campo de las Practicas Profesionalizantes

Priactica Profesionalizante 11

Objetivos:

Posibilitar 1a construccion de los procesos de aprendizaje y generacion de conocimientos que
articulen teoria y practica para captar inmuebles para la venta.

Desarrollar procedimientos de tasacién y generar estrategias de oferta de inmuebles a los
efectos de concretar ¢l negocio inmobiliario, garantizando el debido procedimiento juridico y
la practica ético-social que esta mediacion supone.

Desarrollar acciones en las instituciones/entidades inmobiliarias.

Facilitar que los estudiantes analicen y apliquen en casos concretos los procedimientos
requeridos para intermediar en negocios inmobiliarios rurales y conocer las particularidades
de este tipo de transacciones desde una perspectiva técnico profesional interesada de los
aspectos sociales, econémicos y medioambientales que involucran a los bienes inmobiliarios
rurales para su venta y/o consultoria.

Viabilizar que los estudiantes articulen conocimientos tedrico-practicos para la administracion
de propiedades de diferente indole, consorcios y/o figuras similares aplicando los
procedimientos aprendidos a casos concretos.

Contenidos:

Practica inmobiliaria rural. Tasacién y Venta de bienes inmobiliarios rurales. Consultoria de
negocios inmobiliarios rurales. El inmueble rural y sus caracteristicas. El INTA y a
instituciones agropecuarias como Ambitos especificos de consulta inmobiliaria.
Administracién de propiedades y consorcios. La préctica laboral en ¢l ambito de la
administracién de propiedades. Organismos ptblicos de consulta para la administracion
inmobiliaria. Investigacién informdtica y de medios de comunicacion.

Actividades propuestas:

e Captacién de un inmueble rural para la venta (identificacion de diferentes tipos de
propiedades).

e Tasacién de los inmuebles rurales por diferentes métodos: por comparacion de
mercado, por renta, por valor comercial, por costo de reposicion.

¢ Confeccion de concepciones de autorizacién de venta y autorizaciéon de recepcion de
reserva.

e Elaboracién de procedimientos de simulacién virtual para la comprobacion y
verificacion de la titularidad de la propiedad.

e Utilizacién y manejo de herramientas informaticas (Google Earth, entre otros)
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¢ Identificacién de documentos en registros.
¢ Definicién de estrategias de publicidad
e Confesion y recepcidn de reservas
e Estudio de casos y negociacion mediante trabajo de roles
e Visitas a propiedades inmobiliarias que requieran administracién
¢ Elaboracién de un proyecto de administracién conforme el tipo de propiedad que se
requiera administrar
e Elaboracién de ejercicios practicos para:
o La confeccion de planillas de ingresos y egresos
o La confeccion de rendiciones de cuentas
o La simulacién de pagos de impuestos, sueldos y pagos de mantenimiento
o La confeccion de contratos de locacion
e Asistencias y acercamiento del locador y el locatario
e Aplicacién de procedimientos tedrico-practicos para la recepcién de inmuebles
e Asistencia a asambleas de consorcistas
e Utilizacién de herramientas informaticas (especialmente Excel) para la presentacion y
organizacion de la informacion.

Responsable del proyecto: Profesor a cargo de la préctica profesionalizante en articulacion
con docentes del campo de formacion general, del campo de formacién de fundamentos y del
campo de formacién especifica del primer cuatrimestre para trabajo interdisciplinario.

Roles y funciones de estudiantes y docentes: El docente responsable de la préctica
profesionalizante asume la insercion de los estudiantes en el &mbito inmobiliario rural, define
las visitas a las instituciones que recibiran a los estudiantes y a propiedades con distintas
caracteristicas del ambito rural, orienta el desarrollo de las actividades y el seguimiento de los
estudiantes, asf como las instancias de asesoria especifica que se requieren para el desarrotlo
de las actividades con los docentes de los campos de formacién general, de fundamentos y
especifica del primer cuatrimestre.

Los estudiantes asumen el trabajo grupal para ¢l desarrollo de las diferentes actividades y la
alternancia de roles conforme la propuesta elaborada por el docente.

Evaluacién y acreditacién: La evaluacion de la practica se realizard durante el seguimiento

del proceso de trabajo de campo y a través de la elaboracion de los productos requeridos en

las distintas actividades. La acreditacién tomara en cuenta la asistencia a los espacios de
_&gpréctica, la presentacion de los trabajos solicitados y la defensa de los mismos.
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U.D.I (UNIDAD DE DEFINICION INSTITUCIONAL): 2 HORAS CATEDRAS.
Tercer Aiio

Campo de Formacién General

Derechos Humanos

Objetivos:

Enriquecer los conocimientos y valoraciones adecuados para un ciudadano en un Estado
democratico de Derecho, la nocién general de los derechos humanos y su proteccion en los
planos nacional e internacional, como asi también la comprensién y andlisis de los valores
que los derechos humanos procuran realizar.

Habilitar a los estudiantes para la tutela de los derechos humanos, con estudio especial de sus
limites y garantias y de los medios y mecanismos nacionales e internacionales para su
proteccion.

Contenidos:

Planteo Sistematico de los Derechos Humanos. Conceptualizacion. Identificacion y
caracterizacién. Derecho Natural v Derecho Positivo. El poder y el estado. Los Derechos
Humanos de lIra., 2da. y 3ra. generacién. La discriminacién sexual, racial, Ideoldgica,
econdmica, religiosa, cultural y de los pueblos. El colonialismo. Vigencia de los Derechos
Humanos. Los derechos humanos y el Derecho Positivo. Antecedentes. El proceso
constituyente argentino. La Constitucion Nacional. Derechos y Garantfas. Suspension de las
Garantfas. Control de Constitucionalidad. La Legislacién Internacional. Tratados y Pactos
Internacionales de Derechos Humanos. Organismos no gubernamentales de proteccién de los
derechos humanos. Derechos Humanos y proceso Histérico. Las Transformaciones en la
Modernidad. Historia de los Derechos Humanos en América Latina. Las religiones y las
iglesias en la defensa de los Derechos Humanos. Los Crimenes contra la Humanidad en el
mundo moderno. Los Derechos Humanos en el mundo actual.

Campo de Formaciéon de Fundamento

Marcos Legales, Impositivos y Regulaciones Inmobiliarias

Objetivos:
Brindar conocimientos para el futuro Corredor Inmobiliario respecto a la regulacién de los
& diferentes 4mbitos en los cuales el profesional ha de desenvolverse.
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Proveer los conocimientos sobre los aspectos tributarios y financieros de esas areas, para que
los alumnos puedan tener conocimientos completos del sector.

Concientizar sobre los diferentes tipos de responsabilidades que el ejercicio indebido del
corretaje puede traer aparejado.

Contenidos:
Para el ambito rural: Principios de Derecho Rural. Legislacion vigente. Tenencia y politicas
de tierra. Politicas de desarrollo. Explotaciones agropecuarias, unidades productivas y
rentabilidad. Indicadores de sustentabilidad rural-social. Atributos de las unidades rurales
sustentables. Programas de desarrollo rural. Indicadores y conceptos. Sectores participantes.
Financiamiento de la empresa rural. Turismo rural. Concepto, situacién y perspectivas.
Emprendimientos inmobiliarios para turismo rural y agroturismo. Desarrollos Termales.
Para ¢l desarrollo de emprendimientos inmobiliarios: Legislacion Inmobiliaria. Conceptos
fundamentales. Ley de propiedad horizontal, Ley de arrendamientos urbanos, Ley de
ordenacién de la edificacion, Plan de viviendas, Cédigo técnico de la edificacion, Codigos de
plancamiento y edificacién: nociones bdsicas. El contrato de consiruccién. Formas de
construccion, sistemas econdmicos. Contrato de proyecto y direccion de obra. El
gerenciamiento de proyectos y su encuadre legal.
La obligacién tributaria. Flementos esenciales del tributo: Iecho imponible; Sujetos
obligados; Elementos cuantitativos. Extincion de la obligacion tributaria. Recursos y
reclamaciones. El Derecho Penal Tributario: infracciones y sanciones y delitos. Los
impuestos que recaen sobre la actividad inmobiliaria. El impuesto inmobiliario. Estructura. El
problema del valor. Las alicuotas. Efectos econémicos. La imposicion sobre la disposicion o
transmisién de los inmuebles. Las nuevas obligaciones de informar dispuestas por la
Resolucion General N° 2371 de la AFIP.
Para la administracién inmobiliaria: Legislacion vigente para la administracion de la
propiedad horizontal. Administracién de consorcios y urbanizaciones modernas.
Asesoramiento financiero. Asesoramiento urbanistico. Analisis y gestion de créditos
inmobiliarios. Aplicacion de cédigos de planeamiento urbano. Desarrollo y la administracion
de obra inmobiliaria. Mediacién y arbitraje en propiedad horizontal. Calidad de servicios en la
administracién de la propiedad horizontal. Legislaciéon laboral aplicable a consorcios de
propictarios. Normas vigentes. Personal de porteria. Consecuencias legales de la mala
administracién. Administracion de condominios. Responsabilidad de los actores de los
consorcios. Legislacién para la administracién de activos inmobiliarios (edificios de
%viviendas, clubes de campos, marinas, entre otros).
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Campo de Formacion Especifica

Auditoria Inmobiliaria

Objetivos:

Capacitar a los estudiantes para el diagnostico sobre la viabilidad de los diferentes proyectos
urbanisticos e inmobiliarios, en términos econdmicos, financieros, legales y constructivos.
Fortalecer la evaluacién y asesoramiento con respeto a las disposiciones legales relativas al
ambiente.

Favorecer y acompaiiar las capacidades de los futuros profesionales para que puedan emitir
dictimenes y realizar pericias.

Contenidos:

Auditoria Inmobiliaria. Concepto y objetivos de la auditoria. Tipos de auditoria. Auditoria
plblica y privada. Auditoria publica o integral. Financiera y de procedimientos de gestion.
Auditoria econémica y de la administracién. Técnicas de auditoria, aspectos a ser auditados,
toma de datos y elaboracion de informes. Legislacion vigente de la auditoria publica.
Realizaciéon de “Due Diligence” inmobiliaria y urbanistica. Auditoria legal inmobiliaria en
procesos de compra de activos y existencias. Informacién relevante, verificacion y riesgo de
inversion. Auditoria de gestion del administrador de consorcios. Auditoria legal inmobiliaria.
Contenidos de los servicios de auditorfa legal inmobiliaria. Verificacion de titulos de
propiedad y sus antecedentes. Asesoria en planes de desarrollo. Reglamentacion urbana y de
zonas maritimo terrestre. Planes de manejo, viabilidad ambiental, regulaciones locales,
identificacion de restricciones al dominio sobre la propiedad, verificacion y actualizacidn de
registros de propiedad, pago de impuestos. Normas de auditorias vigentes. Legalidad y
gestion de auditoria. Independencia del auditor. Riesgo de auditorfa. Fraudes e irregularidades
del auditor. Responsabilidad profesional, civil y penal del auditor. Elaboracién de informes de
auditoria.

Diseiio, Desarrollo v Evaluacién de Emprendimientos Inmobiliarios

Objetivos:
Formar profesionales que incorporen como capacidad central la gestion integral de un

emprendimiento inmobiliario, con los conocimientos sobre metodologias de analisis y gestion

de proyectos, consiruccion, estrategias de inversién y comercializacion de un desarrollo

inmobiliario.

Capacitar para el disefio del producto, el andlisis econdémico financiero y la estructuracién de
%estos negocios con instrumentos novedosos.
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Contenidos:

Concepto de emprendimiento inmobiliario. Tipos de productos por escala, usos y target
(propiedad horizontal, urbanizaciones suburbanas, oficinas, centros comerciales, hoteles, oclo,
etc.). Factibilidad técnica, econdmica, financiera y comercial de proyectos inmobiliarios.
Esquemas de financiamiento de proyectos inmobiliarios: financiamiento propio, consorcios al
costo, bancario y financiamiento de proveedores. Andlisis comparativo y su aplicacién a
diferentes tipologias de desarrollo. Ratios para la toma de decisiones. Comparacion entre
distintos productos inmobiliarios. Criterios de valoracién de bienes inmuebles. El proyecto de
renta. Caracteristicas y particularidades. El fideicomiso, la obra al costo y su problematica de
gestion y financiamiento. Ciclos inmobiliarios y cuestiones econémicas. El concepto del
riesgo en el negocio inmobiliario. Concepto de portafolio inmobiliario. El proceso de
desarrollo inmobiliario. El proceso de la creacion de valor inmobiliario. El rol del
desarrollista en un proyecto. La mirada empresaria sobre el negocio, su rol ejecutivo, los
riesgos que asume y el gerenciamiento de la incertidumbre. Captacion y gestion de inversores.
Relacion con los inversores, antes, durante y después de la obra. Desarrollo de un modelo
para el andlisis de proyectos inmobiliarios. Alternativas de financiamiento. Bancos e
inversores. Aporte de la tierra, consorcio al costo, pre-ventas y los proveedores. La evaluacion
de proyectos inmobiliarios y las herramientas tradicionales de andlisis. Evaluacion de
terrenos: zonificacién y conceptos elementales de codigo de edificacién. Definiciones
multiples de metro cuadrado. Valuacion de PB y M2 de espacio aéreo. Formulacion de
proyectos de inversién: Toma de decisiones de inversién. Herramientas para el anlisis del
negocio inmobiliario y su potencial de rentabilidad: analisis de ingresos y costos; suscripcion
de deuda, analisis de tasa de retorno de inversion y conceptos financieros. Evaluacion de
proyectos. Técnicas analiticas de evaluacién de resultados. Célculos y medidas empleados en
la inversién de propiedades inmobiliarias. Descripcion de roles: arquitecto y desarrollista.
Empresa constructora. Banco. Inmobiliaria. Casos de aplicacién préctica. Flujo de fondos.
Instrumentos no tradicionales de financiamiento.

Economia v Finanzas del Desarrollo Inmobiliario

Objetivos:

Transmitir los conocimientos fundamentales para el ejercicio profesional y la aplicacion de

los conceptos basicos de la economia y las finanzas al campo del desarrollo inmobiliario.

Brindar los principales conocimientos que necesita un profesional del Corretaje Inmobiliario

que debe asumir la responsabilidad de administrar los fondos y bienes de otro (traducido en el

ahorro y la inversién).

Generar el espiritu critico en las problemdticas actuales, aplicadas a las finanzas, y lograr la
%ﬁerpretaci()n de las coyunturas, minimizando riesgos y maximizando beneficios.
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Contenidos:

Entorno economico del desarrollo inmobiliario. Situacién del mercado y evolucién. Situacién
y perspectivas de la economia Argentina. Impacto en ¢l mercado inmobiliario. Tendencias.
Metodologia para el anélisis y lectura de indicadores econdmicos. Ciclos econdmicos. Tasa de
interés. Sector monetario y financiero. Sector externo. Analisis de los periodos de
convertibilidad, devaluacion y post-convertibilidad. Segmentacién del mercado. Clasificacion
del negocio por tipologias: Estructuras de negocios inmobiliarios. Fundamentos financieros.
Alternativas de inversién. Financiamiento inmobiliario. Formulacién y evaluacion de
proyectos. Gerencia de proyectos inmobiliarios. Esquema de financiamiento de proyectos
inmobiliarios: financiamiento propio, consorcios al costo, bancario y financiamiento de
proveedores. Analisis comparativo y su aplicacion a distintas tipologias de desarrollo.

Contabilidad de Emprendimientos Inmobiliarios

Objetivos:

Habilitar a los estudiantes para que puedan desenvolverse con los aspectos contables que la
actividad inmobiliaria les requiere.

Facilitar la interpretacién de los indicadores y los indices, y el andlisis de las fortalezas y
debilidades de los proyectos.

Favorecer habilidades para proyectar posibles resultados, calculando costos por diferentes
métodos y rentabilidad por diferentes métodos.

Contenidos:
Principios de contabilidad inmobiliaria. Clasificacién de servicios y tipos de operaciones
contables. Servicios inmobiliarios: tipos de registros y controles contables. Inversiones
inmobiliarias: concepto. Principales operaciones: contabilizacién. Concepto de mejora y de
amortizacion. Partida de ajuste de la valuacion: amortizacion acumulada. Cierre de ejercicio:
tratamiento contable. Gerencial: definicion y funciones de la contabilidad gerencial.
Diferencias y similitudes con la contabilidad financiera. - Control de gestion. Indicadores
cualitativos y cuantitativos vinculados con la contabilidad.
Funciones del tablero de comando. El analisis FODA. Ratios mas usuales. Indicadores
emergentes de los estados contables. El concepto de costo: definicién general y
consideraciones bdsicas. Evolucién histérica de la problematica de costos. Costos de
oportunidad: concepto, criterios de analisis seglin el &mbito de sustitucion. Costos diferentes
para fines diferentes. La funcion costos en la empresa: propositos basicos. Necesidad de una
teoria de los costos. La nueva concepcion de gerencia estratégica de costos: concepto,
objetivos, relacién con la contabilidad de costos y la contabilidad gerencial. Cadena de
¥alores, posicionamientos estratégicos y causales de costos. Perspectivas. Introduccién a los
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métodos de costeo: revisidn de los principios bésicos de contabilidad. Tratamiento del
problema de la valuacién de inventarios a la luz del costeo de absorcion y del costeo variable:
comparacion preliminar. Costeo de absorcion. Analisis y tratamiento de los elementos que
componen el costo de produccion: materiales, mano de obra, gastos de construccion. Costos
de no produccién: analisis y tratamiento. Costeo variable. Costos variables, constantes y
semivariables: conceptos, tipos, razones que explican su existencia y comportamiento.
Estudio de la variabilidad de los costos: principales métodos de andlisis y proyeccion.
Fundamentos y aplicacion.

Administraciéon v Direccion del Personal

Objetivos:

Lograr la comprensién de los fenémenos organizacionales, para el desarrollo de estrategias y
acciones de recursos humanos, y la adquisicion de las herramientas bésicas de planificacion.
Fortalecer las capacidades para la gestién de calidad y una mejora continua del capital
humano.

Promover metas desafiantes e integradoras del Recurso Humano.

Contenidos:
La direccién y los recursos humanos. La administracion del trabajo y de las organizaciones.
La direccion y sus funciones. Liderazgo. Motivaciéon. Comunicacion. La funcidn de recursos
humanos en las organizaciones. La evolucién de la funcién de personal. El enfoque de la
direccién estratégica de los recursos humanos. Factores influyentes en la direccién de recursos
humanos. El departamento de recursos humanos y la figura de su responsable. La direccion de
recursos humanos. El analisis y disefio de puestos de trabajo. La contratacion de recursos
humanos. El proceso de contratacion. El reclutamiento. La seleccion. La acogida e
incorporacion a la empresa. La evaluacion del rendimiento. La retribucion y la administracion
de salarios. Gestién de la ruptura laboral y el servicio de recolocacién de empleados. La
ruptura laboral: concepto, costes y beneficios. Tipos de ruptura laboral. Gestion de la
jubilacién anticipada y de los despidos. Los servicios de recolocacion de empleados. La
formacién y desarrollo de los recursos humanos en las organizaciones. La formacion en la
empresa El Desarrollo de directivos. El Desarrollo de carreras. Aspectos actuales de la
direccién de los recursos humanos. La gestion internacional de recursos humanos. La
innovacién y los recursos humanos. La gestion de la calidad a través de los recursos humanos.
Direccién de Obra Inmobiliaria. Direccidén estratégica y toma de decisiones en entornos
cambiante. Direccién y administracion. Mercadeo inmobiliario. Gestion de obra inmobiliaria.
Proyecto constructivo. Gerencia de proyectos inmobiliarios. El director de obra y la empresa
VOnstructora. Acopios, fondos de reparo y otras formas de pago. Mayores costos y sistema de
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actualizacion. La direccién y los recursos humanos. La administracion del trabajo y de las
organizaciones. Los roles directivos. La empresa como sistema de interrelaciones humanas.
Conformacién del equipo humano. Definicién, perfiles, seleccion, contratacion y seguimiento.
La empresa como factor de desarrollo humano. Capacitacién y plan de desarrollo personal.
Conduccion en base a objetivos. Motivacién. Participacion. Los sistemas de incentivos y las
prestaciones sociales. La ruptura laboral: concepto, costes y beneficios. Tipos de ruptura
laboral. Gestién de la jubilacién anticipada y de los despidos. Los servicios de recolocacion
de empleados.

Campo de las Practicas Profesionalizantes

Prictica Profesionalizante 111

Objetivos:

Lograr que los estudiantes articulen conocimientos de los distintos campos para la elaboracion
de emprendimientos inmobiliarios con viabilidad econémico-financiera, factibilidad y
prevencion de riesgos.

Posibilitar la vinculacién con instituciones y entidades intervinientes en los emprendimientos
inmobiliarios, para la realizacién de trabajos de campo en colegios relacionados con la
profesion y el contacto con emprendedores inmobiliarios.

Preparar a los futuros profesionales en los procedimientos para la definicidn, organizacién y
desarrollo de emprendimientos inmobiliarios de diferente indole: edificios en propiedad
horizontal, urbanizaciones, fideicomisos, entre otros.

Contenidos:

Conceptualizacién y caracterizacién de emprendimientos inmobiliarios de diferente indole:
edificios en propiedad horizontal, urbanizaciones, fideicomisos. Viabilidad economico-
financiera de emprendimientos inmobiliarios. Factibilidad y prevencion de riesgos de
emprendimientos inmobiliarios. Definicidn, organizacién y desarrollo de simulaciones de
emprendimientos inmobiliarios. Modelos para el andlisis de proyectos inmobiliarios.
Alternativas de financiamiento. Proyectos de inversion. Casos practicos. Aplicacion de
técnicas para el andlisis y evaluacion de emprendimientos inmobiliarios.

Actividades propuestas:
e Visita a emprendimientos inmobiliarios.
¢ Simulacion de un desarrollo inmobiliario a propuesta del docente que contemple todas
las etapas.
"\C\. Aplicacién de modelos para el anlisis de proyectos inmobiliarios.
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o Elaboracién de alternativas de financiamiento.
o Formulacion de proyectos de inversion.
e Aplicacién de técnicas analiticas para la evaluacion de los emprendimientos.

Responsable del proyecto: Profesor a cargo de la practica profesionalizante en articulacion
con docentes del campo de formacién general, del campo de formacién de fundamento y del
campo de formacion especifica del cuatrimestre para trabajo interdisciplinario.

Roles y funciones de estudiantes y docentes: El docente responsable de la practica
profesionalizante asume la insercion de los estudiantes en el ambito del desarrollo de
emprendimientos inmobiliarias, define las actividades con los colegios relacionados con la
profesion y con los emprendedores, orienta el desarrollo de las actividades y el seguimiento
de los estudiantes en campo, asi como las instancias de asesoria especifica que se requieren
para el desarrollo de las actividades con los docentes de los campos de formacion general, de
fundamentos y especifica del cuatrimestre.

Los estudiantes asumen el trabajo grupal para el desarrollo de las diferentes actividades y la
alternancia de roles conforme la propuesta elaborada por el docente.

Evaluacién y acreditacién: La evaluacion de la practica se realizara durante el seguimiento
del proceso de trabajo de campo y a través de la elaboracion de los productos requeridos en
las distintas actividades. La acreditaciéon tomard en cuenta la asistencia a los espacios de
préctica, la presentacién de los trabajos solicitados y 1a defensa de los nismos.

U.D.I (UNIDAD DE DEFINICION INSTITUCIONAL): 2 HORAS CATEDRAS.
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Cuadro de Correlatividades
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N° Asignatura Regular para cursar Aprobada para rendir.

1 Informdtica - -

2 Lengua extranjera: Inglés - -

3 Conocimiente Inmobiliario e 1dentidad i )
Profesional

4 Introduccidén al Derecho - -

5 Economia - -

) Contabilidad - -

7 Administracién - -

8 Topografia - -

9 Corretaje Inmobiliario - -

10 Tasacién y Venta Inmobiliaria - -

11 Negociacién y Atencién al cliente - -

12 Etica Profesional y Empresarial, - -

13 Prictica Profesionalizante [ - -

14 Matemética 6

15 Estadistica 1 -

16 Derecho Civil 5-6 4

17 Derecho Comercial v Registral 5-6-7 4

18 Finanzas Publicas e Impuestios 3-4-7 5-6

19 Desarrollo Sustentable y Gestién Ambiental 7 4-8

20 Arquitectura, Construccién y Urbanismo 5-6-7 8

21 Corretaje Inmobiliario Rural: Tasacién y Venta | 9-11 3-4-8-9-10

22 Desarrollo de Nepocios Inmobiliarios Rurales i1 3-5-7-8-9-10

2 Administracién d.elPrlopiedades, Servicios y 34 5-7-8.9-10-11
Proyectos Inmobiliarios ]

24 Marketing Inmobiliario 3-4- 7-9-10-11

25 Préctica Profesionalizante II 6-7-8-9-10- 13

26 Derechos Humanos 16 4

27 Marco-s Lega]es, Impositivos y Regulaciones 10-18 21.92-93
Inmobiliarias

28 Auditoria Inmobiliaria 21--22-23 17-18-22

29 Disefio, I?es.arrollo ¥ Eva_h‘lac.ién de 20-21 7.8-10
Emprendimientos Inmobiliarios

10 Econon‘n‘ia y Finanzas del Desarrolto 18-17-21 5.6-10
Inmebiliario
Contabilidad

31 de Emprendimientos Inmobiliarios 17-18-20-21 6-5

32 Administracion y Direccién del Personal 23-24 {3-7-11

33 Préctica Profesionalizante JI1 - 25
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